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TVA SATT ATT SKOTA VIRKESAFFARER

Med hjdlp av en

skogsvérdsfiirening eller

annan fackman

| Kuutio hittar skogsdgaren skogsvardsféren-
ingen i sitt omrdde och andra skogsservicefére-
tag, som kan skéta virkesaffaren med hjdlp av
fullmakt. Via Kuutio kan man ocksd be hjdlp av
en fackman i andra skogsérenden.

KUUTIO® &r en 6ppen och oberoende virkeshandels-
plats pd natet for skogsdgare, skogsvardsféreningar,
virkeskdpare och andra aktérer inom skogsbranschen.

For skogsdgare dr Kuutio det enklaste sattet att kon-
kurrensutsatta virkeshandeln med hjalp av en skogs-
fackman eller pd egen hand. Skogsdgaren avgdr sjdlv
pad vilket satt affdren gors. Via Kuutio ndr man ndstan
alla virkeskdpare i Finland, de flesta skogsvardsfor-
eningar, skogsserviceféretagare och andra aktérer.
Anvdndningen av Kuutio &r gratis for skogsdgare.

For fackmén inom skogsbranschen ar Kuutio ett
effektivt verktyg att sdlja, formedla och képa virke
och att erbjuda rddgivning i virkeshandelsfradgor och
experttjdnster.

Registrera dig som privat skogséigare eller skicka en
begdran om registrering fér organisationer p& adressen:
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\I Skogsdgaren kan via Kuutio skicka en offertfér-

frdgan om virkesaffar direkt till virkeskdparen.

Offertférfrdgan nér alla virkeskdpare i omréadet

som dr registrerade i Kuutio.
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SKOGSAGARE

KUUTIO® FC")R.SKOGSKGARE KUNDNOJIDHET
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En lange
eﬁerl&ngfqd
handelspla’rs

Den helsingforsiska distansskogsdgaren
Jaakko Temmes har féljt virkeshandelns
dvergdnag till elektroniska plattformar sedan
boérjan av 2000-talet. Han dager flera olika
skogsskiften fradmst i Pdijanne-Tavastland.

”Kuutio lat genast som en smart idé som
ndrmar sig en riktig, elektronisk virkeshan-
delsplats. Vi hade redan ldnge vantat pd ett
enkelt satt att konkurrensutsatta virkeshan-
deln. Kuutio ar ett effektivare satt att hitta virkes-
képare dn djungeltrumman eller telefonkatalogen.”

Temmes har fran forsta bérjan férhallit sig med
nyfikenhet till Kuutio och velat préva hur val det
lyckas att skapa olika stdmplingsposter i Kuutio.

“Enklast ar det om skogsdata i MinSkog.fi har
tydliga figurer och korrekta bestandsuppgifter”,
konstaterar han.

Slutavverkning av en sddan enkel stdmplingspost
konkurrensutsatter Temmes sjalv i Kuutio.

Men om det &r svarare att avgrdnsa stdmp-
lingsposten eller avverkningsomrdadet bestdr av
flera olika st&mplingsposter, tar han hellre hjélp av
skogsvardsféreningen.

“Jag hoppas att uppgifterna i MinSkog.fi blir
mer detaljerade i fortsattningen - da blir det dnnu
enklare for alla parter att anvénda Kuutio.”

Temmes deltar i Ekdmetsdnomistajien liittos
(férbundet for distansskogsdgare) verksamhet. Han
tror att Kuutio dr speciellt viktig for nya skogsdgare
och fér dem som inte vill eller orkar férdjupa sig i
branschen. Om de vill kan de via Kuutio f& direkt
hjalp med virkeshandel och skogsvard, och behdver
ingen bakgrundsinformation om aktdrerna.

Om du vill att Kuutio utvecklas, ska
du be din skogsvardsforening att gora
virkesaffdren via Kuutio

eller gora det sjalv”

Mervdrde via kollegial bedémning
Temmes anser att Kuutio skulle behéva en funktion,
ddr man kan ldmna bedémningar av virkesképare
som dr tillgdngliga for alla anvéndare.

“Jag skulle vilja se andras bedémningar av till
exempel kvaliteten pd avverkningen innan jag
beslutar vilket anbud jag ska godkdnna. En sddan
funktion skulle sdkert locka fler anvéndare till
Kuutio.”

Den erfarna distansskogségaren tror att ju mer
Kuutio anvénds, desto battre fungerar tjéinsten och
gynnar alla parter.

Temmes har ett budskap till andra skogsdgare.
”Om du vill att Kuutio utvecklas, ska du be din
skogsvardsférening att goéra virkesaffaren via Kuu-

tio, eller géra det sjalv.”

Sd tdnker Temmes ocksd gora.

Kuutio sparar
skogsagarens tid

Juho Korvenoja dger en sléktgard i Salo, som
omfattar 150 hektar skog. Han har anvéant Kuu-
tio dnda sedan tjdnsten startades.

”Anvdndargrdnssnittet dr bra och jag anvdn-
der det for att hantera min skogsférmégenhet. |
tjdnsten ser jag tydligt mina skogsdata och vilka
atgdarder som behdver vidtas”, sdger han.

Korvenoja har skott virkesaffdrer i Kuutio
bade pé egen hand och med hjdlp av skogs-
vardsféreningen.

Sjalv har han lamnat offertforfragningar pa
manga sma slut- och gallringsavverkningar, som
inte kostat s& mycket. Det har kommit manga
anbud.

”Kuutios fordelar ar tydliga i avverkningar
som bestd@r av ménga sma objekt. For stora
slutavverkningar kommer ocksé@ massvis med
anbud, men via Kuutio hittar man ocksa aktérer
och ratt pris for de smd objekten”, séiger han.

Att anvanda Kuutio sparar mycket tid for Kor-
venoja: for enkla objekt handlar det om timmar,
for svara objekt till och med arbetsdagar.

“Det dr behdndigt att ha alla information
samlad pd ett stalle s& att man inte
behdver séka fram den och

sedan skicka den sepa-

rat till var och en. Alla
nédvdndiga uppgifter
finns tillgéngliga och
alla offertférfragningar

blir identiska”, forklarar
Korvenoja.

Skogsvardsforeningarna behdvs
ocksa i Kuutio

Korvenoja anlitar skogsvardsféreningen ndr det gal-
ler speciella avverkningsomrdaden, som till exempel
har ett skyddsvarde. Han 6nskar att skogsvardsfér-
eningarna aktivt skulle anvdands Kuutio.

“Jag 6nskar att skogsvardsféreningen skulle skéta
alla drenden i anslutning till min virkeshandel via
Kuutio, sé& att uppgifter om vad som gjorts vid vilken
tidpunkt lagras dar”, sager han.

Korvenoja tycker inte att skogsvardsféreningarna
blir onédiga i och med Kuutio-tjansten.

“Foreningarnas sakkunskap och service behdvs
fortfarande. Behovet av opartisk radgivning 6kar da
distansskogsdgarna blir fler och det blir vanligare
att se ett annat varde i skogen @n enbart tradbe-
standets varde.”

Via Kuutio
hittar man
ocks& aktdrer | =
och ratt pris A
for de sma -

objekten.”

SKOGSAGARNA BERATTAR

Via tjdnsten hittar man nya virkeskiipare

Kaisa-Kreetta Tervaselkd blev skogsdgare for 16
ar sedan, ndr hon tillsammans med sin man képte
féraldrarnas sléktgard i Bjdrneborg. Med garden
foljde skogen. Just nu dGger paret drygt hundra
hektar skog.

“Vi har hunnit préva pd mdnga sdtt att varda
skogen. Vi har tagit hjdlp av skogsvardsféreningen,
skott drendena direkt med skogsbolagen eller via

skogshuggaren”, berdttar Kaisa-Kreetta Tervaselka.

Tervaselkd stiftade bekantskap med Kuutio for
ett par ar sedan. Hon gjorde en slutavverkning via
fullmakt med hjalp av skogsvardsféreningen, och

skogsrddgivaren sa att anbudet I&ggs ut pd Kuutio.
Tervaselkd beslot sig for att registrera sig i tjdnsten.

“Jag ar med i styrelsen for skogsvardsféreningen

i Satakunta, och dar hade jag hort talas om Kuutio.

Jag tankte, varfér inte préva sjalv?”

For ett &r sedan ldmnade hon fér férsta géngen
en offertférfrdgan om gallringsavverkning i Kuutio.
“En av de storsta férdelarna med Kuutio ar att
jag via tjansten kan hitta en mindre virkesképare,
som jag annars inte skulle skicka ndgon offertfor-

frdgan till”

Efter en jamférelse av anbuden var det helheten
som avgjorde, inte enbart priset, eftersom Terva-
selkd alltid ocksé beaktar naturvardena. Avverk-
ningsresultatet &r ocksa viktigt.

”Mitt motto dr att vi har skogarna till I&ns frén

kommande generationer. Darfér ar mitt mal att
hélla dem livskraftiga ocksé i framtiden.”

| Kuutio forlépte gallringen av den konkur-

“Jag hade ocksd tidigare samarbetat med
aktoéren ifrdga. Fére avverkningen gick jag dnnu
till maskinféraren och sa att jag hellre vill att

rensutsatta stdmplingsposten enligt férvantan.

skogen ldmnas lite for tat och att vi dnnu goér en
andra gallring fére slutavverkningen.”

Infér framtiden hoppas Tervaselkd att alla aktdrer
inom branschen hittar till Kuutio.

”Idén om en gemensam handelsplats for skogs-
agare och virkesképare ar fornuftig, om bara alla
aktérer anvander den aktivt.”

Jag hade hort talas om
Kuutio. Jag tdnkte,
varfor inte préva sjalv?”




KUUTIO® SOM VERKTYG FOR SKOGSFACKMAN

) )
Skogsvardsfreningen
och formedlare Virkeskopare Forsaljningsorganisation
av virkeshandelsobjekt
Ta emot kontaktbegdran och betjina Ta emot och granska inkomna Som professionell forsdljare kan du
skogsdgare i arenden som de funderar Sver. offertforfragningar och kontaktbegdran. konkurrensutsdtta virkeshandeln med hjdlp
Lamna anbud pa virkeshandel. av Kuutio.
Anvdnd Kuutio som palitligt verktyg i handel Du kan anvdnda skogsbruksplaneuppgifterna
med fullmakit. TIPS: B llo offertfartrden S fran ditt eget skogssystem.
« Desvara alla ofrrerrrorrragningar via Ruutio . e ° . . . .
. . . . med ett anbud eller ett fritt fornguler%f "nej tack”, Skld,(f’ oﬂ_".erffo.rfragnlngar till wrkeskoparna
Skicka offertforfragan i handel med eftersom det dkar kundndjdheten och sénker och jamfér de inkomna anbuden.
fullmakt effektivt och palitligt genom en avgifterna for Kuutio. Vdlj den virkeskdpare som passar dig bast.
knapptryckning. )

Ta emot virkesk6parnas anbud och jamfor
dem i ditt eget skogssystem.

TIPS: Kom ihag att aktivt besvara alla begdran
om kontakt, eftersom det okar kundndjdheten bland
skogsdgarna.

)

J

Granssnitt for Kuutio
okar ef fektiviteten

Kuutio dr ett jamlikt, anvédndarvdnligt och
kostnadseffektivt verktyg. Kuutio kan an-
véndas i alla skogsfackmdnnens yrkesroller,
antingen via webbldsargréanssnittet eller via
foretagets eget skogssystem, om skogssyste-
met integrerats med Kuutio. Integrationen gor
att skogssystemet kan ha kontakt med Kuutio
i realtid utan aft anvdndaren sjalv behéver
logga in i Kuutio.

Hur kan jag a med i Kuutio for
att erbjuda tjdnster at skogsdgare?

1. Las noggrant igenom Kuutios anvéndarvill-
kor och prislista.

2. Skicka organisationens begdran om regist-

rering pa adressen: Kuutio.fi/registrera

3. Fyll i uppgifterna for ditt féretag och

skapa ett anvdndarnamn.

4. Bekrdfta begdran om registrering. En
representant for Kuutio kontaktar dig sa fort
som mgjligt.

Mer anvisningar: Kuufio.ﬁ/ohjeef

Kuutios personal hjdlper dig att ta i bruk
tjansten.

| praktiken konkur-
rensutsatter jag alla
stdmplingsposter

i Kuutio, om inte
skogsdgaren
uttryckligen kraver
ndgonting annat.”

SKOGSFACKMANNEN BERATTAR

Marko Koskela, skogsvardsforeningen MHY Siikalakeus

Kuutio ar expertens dagliga verktyg

Skogsexperten Marko Koskela évervakar avverk-
ningar i Piippola-omrdadet séder om Uledborg.
Storsta delen av affdrerna han ansvarar fér gors via
fullmakt, och skogséigaren kan vanligtvis inte sjdlv
félja med hur stammarna félls och timret sagas.
Kuutios digitala handelsplats dr ett dagligt verktyg
for Koskela.

| praktiken konkurrensutsdtter jag alla stamp-
lingsposter i Kuutio, om inte skogsdgaren uttryckli-
gen kréver nédgonting annat. Och det hdnder sallan”,
berattar Marko Koskela.

Koskelas expertis behdvs eftersom 80 procent av
de virkesaffdarer han gor skéts via fullmakt. Skogs-
agarna vill att affarerna konkurrensutsdtts pd ett
arligt och jamlikt satt. For detta ar Kuutio ett perfekt
verktyg.

”Kuutio ar latt att anvénda, och tjansten ar sdkra-
re dn traditionell e-post ndr det gdller pdlitlighet och
datasdkerhet. Den behandlar alla rattvist, eftersom
alla anbud visas samtidigt och ingen kan smita foérbi
de andra. Den arbetsdryga e-posten skulle redan
klassas som ett museiverktyg om alla tog i bruk Kuu-
tio”, funderar Koskela.

Man har inte kunnat blir helt kvitt e-posten,
eftersom skogsvardsféreningarna inte har fatt klart

Marko Koskela, skogsexpert,
Metsdnhoitoyhdistys Siikalakeus

grdnssnittet mellan sitt eget skogssystem och Kuutio.
Avsaknaden av grdnssnitt skapar extra arbete, efter-
som man mdste mata in uppgifter frén ett system till
ett annat for att kunna jaémféra anbuden.

“Jag vet inte varfér det drjer sd ldnge. Handlar
det om brist pd pengar, eller férstaelse? Det gamla
systemet med e-post dr avsevdart mer arbetsdrygt én
Kuutio”, férundrar sig Koskela.

En annan sak som behdver forbattras ar virkesko-
parnas roll som Kuutio-anvdndare. Trots att ndstan
alla de storre kdparna anvdnder Kuutio for att ta
emot offertférfrdgningar och Ildmna anbud, behévs
flera anvandare.

”En del av képarna skickar fortfarande anbud per
e-post. Det ger upphov till dubbelt s& mycket arbete.
Jobbet skulle blir smidigare och snabbare om vi fick
med alla képare i Kuutio.”

Koskela dnskar ocksd att man i Kuutio kunde ladgga
andra dokument till offertférfrégningar, sdsom dikes-
kartor.

”I manga stadmplingsposter ingdr istdndsattnings-
diken. Nu tilldgger man bara en kommentar i offert-
forfrégan om att dikeslinjerna avverkas samtidigt.
Det racker vanligtvis inte for képaren, utan man
maste ringa och skicka kartor. Aven om Kuutio férblir
som den dr nu, kommer jag att fortsdtta anvénda
tjansten. Jag tror att manga nya anvdndare ansluter
sig ndr granssnitten dr klara och alla kdpare ocksé
deltar”, sdger Marko Koskela. B
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Anna Koukonen,

Alla parter i virkeshandeln drar
nytta av Kuutio, och darfor

onskar jag att alla aktorer inom
skogsbranschen skulle ta
i bruk tjansten.

ink6pschef, Koskitukki Oy

Anna Koukonen, Koskitukki

Granssnittet okade effektiviteten

Koskitukki Oy kdper arligen in omkring tva mil-
joner kubikmeter virke fér bland annat sdg- och
plywoodindustrin. Alla virkesképare pd Koskitukki
anvdander Kuutio i sitt arbete.

Grdnssnittet mellan Kuutio och Koskitukkis eget
virkeshandelssystem har nyligen blivit klart. Det
har underlattat virkesképarnas arbete avsevart.

“Kuutio ar redan i sig behdndig och latt att an-
vdnda, men grdnssnittet har 6kat effektiviteten.
Stamplingsposterna kommer smidigt till férsalj-
ning fran Kuutio till vart eget system och visas
pd s satt sida vid sida med det 6vriga, dagliga
arbetet. Att prissdtta stdmplingsposten och I&dm-
na ett anbud gdr ocksd smidigt via grdnssnittet”,
sdger Koskitukki Oy:s inképschef Anna Koukonen.

Mest tid sparar det nya grdnssnittet i stamp-
lingsposter som sdljs med fullmakt.

“Jag hoppas att skogsvardsféreningarna i
egenskap av befullmdktigade férmedlare av

stamplingsposter dkar sin anvéndning av Kuutio,
eftersom det dr ett mycket bra verktyg for virkes-
képarna.”

Det I6nar sig ocksd fortfarande att aktivt mark-
nadsféra Kuutio till skogsdgarna, séger Koukonen.

”Ur skogsdigarens perspektiv dr Sppenheten det
bé&sta med Kuutio. Via Kuutio ndr man smidigt
alla virkesképare pd en gdng och behdver inte
ringa till dem alla. Alla har inte nédvéndigtvis
telefonen till hands precis d& n&r man sjélv ringer,
men Kuutio fungerar oberoende av tidpunkten.”

Koukonen ar ngjd dver att Kuutio har utvecklats
enligt anvdndarnas dnskemal.

”Utskrifterna och kartegenskaperna har blivit
mycket battre. Alla parter i virkeshandeln drar
nytta av Kuutio, och darfor énskar jag att alla
aktorer inom skogsbranschen skulle ta i bruk
tjgnsten.” W

Jari Grekula, LET Biowatti
Kuutio underlattar
virkeskéiparens arbete

L&T Biowatti Oy, ett tjGnsteféretag inom bioener-
gibranschen, levererar energivirke till energianldgg-
ningar och massaved till skogsindustrin.

Biowatts expert pd skogstjdnster Jari Grekula
har anvant Kuutio alltsedan tjansten lanserades.
Han var redan med bland Kuutios testanvéndare.

”Mitt eget arbete som virkeskdpare blir effekti-
vare, ndr jag kan fa en dverblick éver alla offertfor-
frdgningar i Kuutio. Jag hittar IGtt de intressanta
stamplingsposterna och kan satsa min arbetstid pa
dem. Jag kan ocksd Iémna ett anbud och lita pa
att den inte visas forrdn anbudstiden har 16pt ut”,
sager Grekula.

Grekula, som jobbar i Brahestad, dr ngjd over att
Metsdnhoitoyhdistys Siikalakeus ldgger upp alla of-
fertforfrdgningar som sker via handel med fullmakt
i Kuutio.

“Just nu gor jag ungefar halften av virkesaffdrer-
na i Kuutio. Andelen skulle garna fa vara stérre.”

Han har ocksé mdrkt att det i Kuutio kommer allt
fler direkta offertférfrdgningar fran skogsdgarna.

”Via Kuutio har ménga nya skogsdgare blivit
forsaljare, vilket ar glddjande. De elektroniska ka-
nalerna blir vardag fér allt fler skogsdgare.”

Biowatts eget skogssystem saknar fortfaran-
de grénssnitt for Kuutio. Grekula vantar pa att
grdnssnittet ska skapas. Det skulle géra att det gér
snabbare att Idmna anbud.

”Mitt eget arbete skulle ocksa vara smidigare om
skogsdata i fortsdttningen omfattade energivirke
och det fanns en mgjlighet fér dem som Idmnar
anbud i Kuutio att ange fardvdgarna till stamp-
lingsposterna”, sdger Grekula.

Via Kuutio har ménga nya
skogsdagare blivit forsaljare,
vilket @r gladjande. De elektro-
niska kanalerna blir vardag for
allt fler skogsagare.

SKOGSFACKMANNEN BERATTAR

Kari Salo, skogsvardsfésreningen MHY Siikalakeus
Aktiv anvandning gynnar dlla

Ordféranden for skogsvardsféreningen MHY
Siikalakeus Kari Salo 6nskar att féreningsfdaltet
skulle agera enhetligt s& att alla anvdander Kuu-
tio. For tillfallet stdr en del av féreningarna utan-
for Kuutio, eftersom de inte har blivit klara med
grdnssnittet mellan systemen. MHY Siikalakeus
har varit med i Kuutio dnda sedan starten.

”Vi anvdnder Kuutio hela tiden. Ifjol konkur-
rensutsatte vi stdmplingsposter som motsvarade
totalt 300 000 kubikmeter. | praktiken skots all
fullmaktshandel via Kuutio eftersom tjéinsten un-
derlattar arbetet. Offertférfradgan skickas med en
knapptryckning”, séiger ordférande Kari Salo.

Kuutio har forbattrat virkeshandelns och mark-
nadens transparens.

”Via Kuutio far vi snabbt ut stdmplingsposterna
p& marknaden och kan behandla anbuden pa ett
rattvist satt. Képarna dr alla i samma stdlining d&
anbuden inte visas p& férhand. En liten nackdel &r
att alla képare inte dnnu anvander Kuutio fullt ut,
darfér far vi fortfarande anbud via e-post, vilket
skapar extra arbete”, sGger Salo.

Han dnskar att bade skogsvardsféreningarna
och képarna skulle férstd férdelarna med Kuutio
och att féreningarnas grdnssnitt snabbt blir klara.

”Det skulle verkligen hjdlpa”, anser Salo.

Den moderna tekniken sparar mycket tid och
pengar om man kan utnyttja den pé ratt satt. |
skogsvardsféreningarna anvands mycket tid for
att behandla offertférfrdgningar och anbud.

Salos framsta 6nskemal ar att alla parter skull
ta i bruk Kuutio, eftersom tjénsten 6kar virkes-
handelns och marknadens effektivitet.

Kari Salo, ordférande,

Metsdnhoitoyhdistys
Siikalakeus
Vi anvander Kuutio hela tiden.
Ifjol konkurrensutsattes
stomplingsposter som motsvarade
totalt 300 000 kubikmeter”

“Det ligger i alla skogsvardsféreningars intres-
se att Kuutio dr framgdngsrikt. Tjénsten dr redan
nu kostnadseffektiv och fungerar édnnu battre nar
grdnssnittet star klart. Det &r ocksd en férdel for
skogsdgaren att fullmaktshandeln sker via Kuutio
sd att det finns en skogsfackman som kan jamféra
anbuden och framforallt beakta hur timret kapas.”

Vi fortsdtter pd samma satt som hittills. Kuutio
ar helt klart det bdsta sattet att konkurrensutsatta
virkeshandeln” il

11
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SKOGSFACKMAN

KUUTIO® I UNDERSOKNINGEN SKOGSAGAREN 2020

40,

kanner till

Bland skogsdgarna uppger 40 procent att de kdnner till Kuutio.
De som bor pé landsbygden, jord- och skogsbruksféretagarna samt
de som dgt sin fastighet i mindre an fem ar var mer fértrogna
med Kuutio &n évriga grupper.

De som har anvént Kuutio var ngjda med tjdénsten.

70

5vervéiger

Det I6nar sig att sprida information om tjénsten eftersom 6ver 70 procent
av alla skogsdgare dr beredda att éverviiga anvdndning av Kuutio
under de kommande fem dren. De som kdnner till Kuutio tanker
i den ndra framtiden anvénda klart fler elektroniska
virkeshandelstjéinster &n évriga skogsdgare.

Anvdndarna av Kuutio har i genomsnitt mer skog dn finldndska
skogsdgare i allmdnhet. Skogsdgare i allménhet dger i genomsnitt 48 hektar
skog, medan de som anvdnder Kuutio dger dver 65 hektar.

Kuutio-anvéndarna &r ndgot yngre &n skogsdgarna i
genomsnitt. Genomsnittsdldern bland dem som anvénder Kuutio ar
56 medan daldern bland alla skogségare dr 62.

Kalla: LUKE och undersékningen Skogsdgaren 2020

SKOGSBRUKSAKTORERNA
BERATTAR
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Juha Hakkarainen, MTK RN
Transparens och : . .
ekonomisk nytta

”Kuutio har gjort den finlandska rdvirkes-

marknaden mer transparent. Den elektroniska | framtiden drar de

ﬂ finladndska skogsdgarna

och deras egna skogsvards-
foreningar dnnu storre nytta
av Kuutio.

handelsplatsen dkar konkurrensen och ger pé sé
satt storre fordelar for skogségaren vid kon-
kurrensutsattning oberoende av om han eller
hon anvdnder den egna skogsvardsféreningens
fullmaktshandelstjdnster eller konkurrensut-
sdtter sin virkeshandel sjalv. | Kuutio kan alla
potentiella virkeskdpare nds av skogsdgaren pd
ett enkelt och kostnadseffektivt satt.

Den elektroniska virkeshandeln och de 6kade
volymerna i Kuutio minskar ocksé kostnaderna i
anslutning till virkeshandeln. Detta syns som en
ekonomisk férdel fér bade skogsvardsférening-
arna och skogsdgarna.

| framtiden drar de finldndska skogsdégarna
och deras egna skogsvardsféreningar dnnu
storre nytta av Kuutio eftersom tjéinsten ger fler
funktionella férdelar &n idag nar skogsvardsfor-
eningarnas informationssystem utvecklas.” B

Juha Hakkarainen, skogsdirektor,
Centralférbundet for lant- och
skogsbruksproducenter

MTK ry

Karoliina Niemi, Skogsindustrin
Kuutio okar jamlikhefen och Bppenhe’ren i virkeshandeln

Skogsindustrin rf:s skogsdirektér Karoliina Niemi
har féljt Kuutios utveckling med intresse. Hon anser
att den elektroniska plattformen for virkeshandel,
som d&r 6ppen for alla, ar ett gott exempel pd att
skogsbranschen i Finland tillsammans kan frémja
stora saker.

”Kuutio har kréivt mycket arbete, och den ger
mdjlighet att markbart effektivisera virkeshandeln.
Skogsbranschen méste félja med sin tid ndr det
gdller elektroniska tjéinster och folja samhdllets

utveckling nar tjansterna digitaliseras”, sGiger Niemi.

Ur virkeshandelns perspektiv anser Niemi att det
ar bra att det finns en gemensam plattform som
ar dppen for alla. Den 6kar handelns jamlikhet och
transparens.

“Den stora utmaningen dr att f& alla grdnssnitt
klara s& att s& méanga képare och férmedlare som
mgjligt deltar. Nar Kuutio integreras med de pro-
fessionella anvdndarnas system, blir virkeshandeln
markbart effektivare”, framhdaller Karoliina Niemi.

Karoliina Niemi,
skogsdirektor,
Skogsindustrin rf

SKOGSBRUKSAKTORERNA BERATTAR

Kuutios anvandargrénssnitt ér fungerande och
latt att anvanda. Tjansten gor det mgjligt att
konkurrensutsatta virkeshandeln sjalv eller med
fullmakt, oberoende av tid och plats, dygnet runt.
D& behandlas alla virkesférsaljare och képare pd
samma sdtt.

”Andelen fel och méngden arbete minskar tack
vare den nya tekniken. Det dar lattare dn férut att
skicka ut offertférfrdgningar och anbud”, sGger Nie-

mi och jamfor situationen idag med hur den var forr.

”Skogsindustrin dr engagerad i Kuutio och dess
utveckling. Nu behover alla parter gemensamt
utveckla Kuutio vidare. Det &r gladdjande att marka
att Kuutio har locka nya skogsdgare till virkeshan-
deln. Och det dr tydligt att den kommande skogs-
dgargenerationen helst anvdnder digitala tjdnster,
vilket man vant sig vid inom alla andra omraden i
vardagen.” i

Skogsindustrin r engagerad i Kuutio och dess
utveckling. Nu behoéver alla parter gemensamt utveckla
Kuutio vidare. Det ar gladdjande att mdrka att Kuutio
har locka nya skogsdagare till virkeshandeln.

15
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Ur s&gindustrins
perspektiv ar det
onskvart att
virkesutbudet i Kuutio
skulle oka jamfort
med idag.

Kai Merivuori, Finlands Sagindustri rf
Nya gradnssnitt pa sagverken

”Kuutio &r en virkesmarknad samt en modern
och oberoende digital tjadnst som kompletterar
virkeshandeln. Mgjligheterna att dra nytta av
Kuutio forbattras avsevdrt under véren 2020, nar
grdnssnitten mellan Kuutios och sdgverkens egna
datasystem blir klara.

Ur sadgindustrins perspektiv ar det dnskvért att

virkesutbudet i Kuutio skulle 6ka jamfért med idag.

Om inte andelen utbudet av fullmaktsaffarer som
skots av skogsvardsféreningarna ékar, kan mark-
nadsvolymerna inte vaxa.” il

Kai Merivuori,
verkstallande direktor,
Finlands Sagindustri rf

Timo Ripatti, Sahayrittdjat
(Sagforetagarna)
Lokalt virke fran Kuutio

Suomen Sahayrittdjat ry (Finlands s&gféretagare)
ar en riksomfattande intresseorganisation fér smé
s&gverk och hyvlerier med drygt 200 aktiva féreta-
garmedlemmar. Majoriteten av dem &r smd, lokala
aktérer och ménga har redan tagit Kuutio i bruk.

“Kuutio ger vara medlemsféretag en utmarkt
mdjlighet att hitta och pd ett enkelt och effektivt
satt képa specialvirke”, séiger styrelseordférande
Timo Ripatti pd Suomen Sahayrittdjdt ry (Finlands
s&gféretagare).

Fér manga ségféretagare dr det viktigt att képa
in virke frdn ndrskogarnas skogsdgare. Suomen
Sahayrittgjat har lanserat det egna varumdarket
Lahipuu® (lokalvirke), som &r en garanti for en ndr-
producerad, héllbar och miljévdnlig virkesprodukt.

“Framférallt dé det finns allt fler distansskogs-
agare dar Kuutio ett perfekt verktyg for att hitta
specialvirke och kdpa det frdn ndrskogarna. P& sé
satt motverkar vi ocksd klimatféréndringen genom
att minska pé& transportutsléppen”, konstaterar
Ripatti.

Han hoppas att sagféretagaren i framtiden kun-
de vara ndrvarande i Kuutio ocksd som tjdnsteleve-
rantor, inte bara virkeskopare.

”Ménga skogsdgare vill kanske |ata sdga virke
ur sin egen skog till exempel for fritidsbyggen. Det
skulle vara smidigt att kunna kdépa hela paketet

via Kuutio: frdn avverkning till fardig sdgprodukt”,

sdger Ripatti. B

Nar det finns allt fler distansskogs-
agare ar Kuutio ett perfekt verktyg
for att hitta specialvirke och

kdpa det fran ndrskogarna.

P& s& satt motverkar vi ocksé
klimatférandringen.

Timo Ripatti,
styrelsens ordférande,
Suomen Sahayrittdjdt ry

Marja Kokkonen,
enhetschef,
Jord- och skogsbruksministeriet,

Naturresursavdelningen

SKOGSBRUKSAKTORERNA BERATTAR

Anvandarvanlighet, pdlitlighet
och jamlikhet ar Kuutios
styrkor nu och i framtiden.

Marja Kokkonen, jord- och skogsbruksministeriet
Digi’raliseringen forbattrar
skogsbrqnschens konkurrenskraft

“Ett effektivare utnyttjande av skogsdata och digitalisering ar
de basta satten att forbdattra skogsbranschens konkurrenskraft.
Kuutio gar i taten fér denna utveckling och ur jord- och skogs-
bruks

ministeriets perspektiv av tjansten lyckats framja det finldndska
skogsbruket och virkeshandeln.

Det dr fint att Finland som forsta land i vérlden har lyck-
ats skapa en digital virkeshandelsplats som &r 6ppen for alla,
och ddr alla parter i virkeshandeln - skogsvardsféreningarna,
skogsdigarna, virkeskdparna och tjdnsteleverantérerna - deltar i
utvecklingsarbetet. Anvandarvanlighet, palitlighet och jamlikhet
ar Kuutios styrkor nu och i framtiden.

Kuutio har fatt en lovande start. Trots att ndstan alla virkesks-
pare redan anvénder Kuutio, s& hoppas jag att alla aktdrer och
parter i branschen bérjar anvdnda tjénsten i full skala. Vi utnytt-
jarinte annu alla mgjligheter som Kuutio erbjuder.” Bl
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Ari Eini, Skogscentralen
Skogsdata betjdnar battre
an forut

”Kuutio &r en innovation som motiverar och upp-
muntrar Skogscentralen i utvecklingen av skogs-
och naturdata. | fortsattning &r skogsdata mer
aktuella och detaljerade och passar dnnu battre for
anvandning i Kuutio. Den férbattrade analysen av
skogsdata &ppnar ocksd upp nya metoder fér att
bdattre beakta naturens mangfald som en del av
skogsbruket.

Samarbetet mellan Kuutio och Skogscentralen,
speciellt kring tjdnsten MinSkog, dr ett utmarkt ex-
empel pd ett framgdngsrikt samarbete mellan den
offentliga forvaltningen och den privata sektorn,
och det har gynnat hela skogssektorn.”ll

Ett utmarkt exempel pa

- ett framgdngsrikt samarbete
Ari Eini, : - .- mellan den offentliga

direktor, . _ : A férvaltningen och

Finlands skogscentral ] den privota sektorn.

Stefan Borgman, METO

SKOGSBRUKSAKTORERNA BERATTAR

Digifoliseringen forandrar skogsfackmannens arbete

Digitaliseringen har markbart féréndrat skogsfack-
mdnnens arbete under de senaste dren. Tillgéngen
till information har férbattrats och experterna an-
vander allt oftare elektroniska kanaler for kontak-
ten till skogsdgarna.

Darfér ar det valkommet att ocksd virkeshan-
del kan bedrivas pd en digital handelsplats, sGger
ordféranden for METO - Skogsbranschens Experter
rf Stefan Borgman.

”Idag bedrivs handel inom néstan alla branscher
pd ndtet - det &r viktigt att ocksd virkeshandeln
deltar i denna utveckling. Till de aktivaste anvén-
darna av Kuutio hér de nya distansskogségarna,
som sdllan besoker sina skogar och fran férsta bor-
jan har vant sig vid att skéta allting digitalt”, sGger
Borgman.

Den storsta nyttan ger Kuutio nédr grénssnitten
mellan skogsfackmé&nnens egna system och Kuutio
fungerar smidigt. P& sé satt minimeras information
som mdste matas in fér hand.

“Alla aktiviteter som sparar skogsexpertens tid
pdaverkar ocksé deras arbetshdlsa. Jag tror att an-
vdndningen av Kuutio 6kar drastiskt efterhand som

De digitala systemen
avlagsnar inte behovet av
skogsfackmannens expertis.

Stefan Borgman,
ordférande,
METO - Skogsbranschens Experter rf

organisationerna far sina grdnssnitt klara”, sGdger
Borgman.

Borgman vet att det bland skogsfackmd&nnen
fortfarande finns personer som hellre skoter dren-
den pd traditionellt satt utan digitala hjdlpmedel.

“De digitala systemen avldgsnar inte behovet
av skogsfackmannens expertis: virket forflyttar sig
fortfarande inte frdn skogen till fabriken med en
knapptryckning. | synnerhet lokalkéinnedom har
stor betydelse.”




Av de skogsdgare

KUUTIO® I SIFFROR 2019 som finns registrerade

i Kuutio 2019 ar

45 4

nya och oerfarna skogsdgare, personer
som for forsta gangen gor virkeshandel
eller bestdller skogstjdnster.

Virkesaffarer som konkurrensutsatts i Kuutio, kumulativt ar 2019, m?

16 000 000

15 000 000

14 000 000

13 000 000

12 000 000

Konkurrensutsatta
virkesaffarer
totalt

2,54

miljoner m?

varav 83 %

privata

skogsagares affdrer.

Varav

68 % med fullmakt
32 # skickade direkt av skogsdgaren.

Mars

Kuutios anvdndningsgrad! 2019 Q1-Q4

2019 Q1

2019 Q2
2019 Q3 den offertforfragningar lamnade i

TAnvéndningsgraden avser méng-

Kuutio berdknad som andel av den
2019 Q4 totala virkeshandeln med privatsko-

gar (Naturresursinstitutets statistik-
2019 10 %

databas veckovis).

Juni

September

December

Kalla: Kuutios databas
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KUUTIOS BAKGRUND OCH UTVECKLING

Kuutios utvecklingsarbete inleddes ar 2014. Metsa-
teho ansvarade f6r Kuutios féreberedelser dnda

till 2015. Mdlet var att engagera skogsbranschens
aktorer i utvecklingen av en 6ppen, digital han-
delsplats for alla aktérer inom skogsbranschen, som
sdavdl privata skogsdgare som skogsvardsféreningar,
sdgindustrin, skogsindustrin och skogsindustrisektorn
har nytta av.

De storsta aktérerna inom skogsbranschen grun-
dade tillsammans Suomen Puukauppa Oy i slutet av
2015 med syftet att utveckla den digitala virkes-
handeln och féra utvecklingen framdt pd& den vég
som tjdnsterna MinSkog.fi och Puumarkkinat.fi hade
pdabdrjat. Bolagets dgande férdelades jamnt mellan
skogsdgarnas och virkesképarnas representanter.

Under 2016 pdagick planeringen och utvecklingen
av varldens forsta digitala virkeshandelsplats. Pro-
jektets mal var att for skogsbranschen utveckla en
gemensam, neutral handelsplats som ar dppen for
alla och som effektiviserar bade virkeshandeln och
alla parters verksamhet.

Till utvecklingsarbetet bidrog den bdsta méjliga
expertisen fran alla aktiedgargrupper: skogsdgare,
formedlare och virkesképare.

Varumdarkesarbetet ledde till att tjansten fick
namnet Kuutio som lanserades till anvdndarnai
maj 2017. Tjansten ar gratis for privata skogsdgare.
Skogsdgarna avgor sjdlva om de anlitar en expert
for virkesaffdaren, till exempel skogsvardsféreningen,
eller gér affaren pé& egen hand.

Efter ndgra manader uppgick mangden virkesaf-
farer som konkurrensutsatts och gjorts via Kuutio till
miljontals kubikmeter. Kuutios tekniska utvecklings-
grupp fortsatte sitt arbete och nya funktioner har

regelbundet lagts till. Kundresponsen beaktas i det
dagliga utvecklingsarbetet.

Vid utgé@ngen av ar 2019 hade offertférfragningar
pad virkeshandel till en omfattning om 16 miljoner
kubikmeter skickats via Kuutio. Antalet konkurrens-
utsatta virkesaffdrer var éver 25 000 och deras
ekonomiska vdrde oversteg 700 miljoner euro.

Via Kuutio ndr man &éver 90 procent av Finlands
virkesképarvolym. Enligt Suomen Puukauppa Oy:s
strategi ligger nu fokus pd aktivering av fullmakts-
handeln och skogsvardsféreningarna samt képarna,
sd att Kuutio i allt hégre grad blir ett permanent
verktyg i experternas skogssystem, vilket p& bdsta
satt garanterar tjanstens produktivitetsvinster for
alla.

Kuutios tekniska utvecklingsgrupp

Mdnga aktérer har bidragit till utvecklings-
arbetet. | centrum f6r utvecklingen star den
tekniska utvecklingsgrupp som bildats av
aktiedgarna i Suomen Puukauppa Oy .

Risto Juntunen, Suomen Puukauppa Oy
Markku Ekdahl, MTK, Skogsvardsféreningarna
Sauli Hartikainen, Metsé Group

Juha Immonen, Tornator

Timo Jarvinen, Versowood

Jarmo Kontio, Stora Enso

Timo Leppala, UPM

Anu Luukkonen, Stora Enso

Jussi Parviainen, MHY Lakeus

2015

Planering av
handelsplatsen.

2016

Planering
och utveckling av

handelsplatsen.

2017

Kuutio lanseras.

KUUTIOS BAKGRUND OCH UTVECKLING

2018

Kuutio utvecklas vidare och
anvdndningen okar.

2019

Ny strategi 2020.
Fokus pd
fullmaktshandel.
Offertférfragningar som
omfattar
16 miljoner kubikmeter

(5/2017-2019).
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STYRELSENS OVERSIKT

STARKARE FOKUS PA FULLMAKTSHANDEL
I KUUTIOS STRATEGI

Ar 2019 var viktigt med tanke pa Kuutios vidareut-
veckling. Suomen Puukauppa Oy upprattade en ny
2022-strategi, dar fokus i utvecklingen av Kuuti-
os tjanster flyttades till virkeshandelsexperterna
och fullmaktshandeln. Mélet med den férnyade
strategin dr att stérka Kuutios roll som ett jamlikt
och neutralt verktyg och en handelsplats for alla. |
strategins férnyelse deltog bdde virkeskdparna och
skogsvardsféreningarna aktivt.

Under verksamhetsdret nadde vi inte det
uppstdllda malet for Kuutios anvandningsgrad.
Orsakerna till detta var problem med skogsvards-
féreningarnas fullmaktshandel och i slutet av dret
dessutom en klar minskning i virkeshandelsvo-
lymerna. | synnerhet skogsvardsféreningarnas

anvdndningsgrad ligger under bolagets tillvéixtmal.

| enlighet med var nya strategi &r malet att fa allt

fler skogsvardsféreningar och alla virkeskdpare att
anvdnda Kuutio. For detta dndamal har systemet
gjorts mer balanserat sé att det ska betjana alla
parter pd bdsta méjliga satt.

Med tanke pd hela skogssektorns utveckling ar
det av storsta betydelse att rationaliseringsfor-
delarna som uppstdr genom Kuutios anvdndning
utnyttjas fullt ut. Detta sker effektivast nér alla
parter integrerar Kuutio i sina egna system. Endast
pd detta satt kan produktiviteten dka pd bdsta satt
i hela virkesanskaffningskedjan. Det hér utmanar
ocksd aktoérerna att utveckla grénssnitten i sina
egha system.

Bolagets operativa verksamhet har varit effektiv.
De operativa kostnaderna har sjunkit och bolaget
har natt de uppstdlida ekonomiska madlen. Kuutios
ekonomi ligger pd en balanserad och stabil grund,

vilket har mgjliggjort prisséttningskampanjer bland
kunderna och konsekventa sénkningar av tjdnste-
priserna. Sjunkande virkeshandelskostnader dr till
nytta for alla parter i virkeshandeln.

Man har konstaterat att anvéndningen av Kuutio
gynnar hela det finska skogsbruket. Utan statligt
stdd skulle det ha varit svart att genomféra Kuutio.
Suomen Puukauppa Oy:s styrelse star fortfarande i
tacksamhetsskuld till jord- och skogsbruksministe-
riet, som gjorde det mgjligt att starta upp varldens
forsta digitala virkeshandelsplats och stédde alla
parters jamlika deltagande i projektet.

Suomen Puukauppa Oy:s styrelse

P& bilden frdn vdanster till héger: Ville Parkkinen (Koskitukki), Juha Ojala, ordférande (oberoende av aktiedgarna), Sixten Sunabacka,

Markku Vaario (Skogsvardsféreningen i Sédra Karelen), Juha Hakkarainen (MTK), Janne Partanen (Stora Enso), Yrj6é Perdld (Metsd Group) och Aku Mdakeld, verkstdllande direktér
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STRATEGI

KUUTIO® FOKUSERAR PA VIRKESHANDEL

Suomen Puukauppa Oy, som ansvarar for Kuutio,
har upprattat en ny 2022-strategi. Det centrala
malet i strategin &r att Kuutio ska erbjuda alla
parter inom virkeshandeln en anvédndarvdnlig och
kostnadseffektiv 16sning for att Ildmna offertférfrag-
ningar och besvara dessa. Ett av fokusomrddena i
den nya strategin dr att garantera fullmaktshan-
delns jamlika stallning i systemet. En effektiv digi-
talisering av fullmaktshandeln férbattrar effektivi-
teten for alla aktorer.

Kuutios operativa verksamhet mdste vara 16nsam
for att de strategienliga utvecklingsinvesteringarna
ska kunna genomféras enligt plan. Samtidigt kas
bolagets varde pd l&ng sikt. Fér att garantera en
I16nsam verksamhet ser man till att bolaget har en

2022-sfrafegi

Starkare fokus
pé fullmaktshandel
i Kuutios strategi.

latt utgiftsstruktur medan man samtidigt malmed-
vetet sdinker enhets- och driftskostnaderna.

Bolagets operativa mal &r en tillvéixt pd 25 pro-
cent under dren 2020-2022. Tillvdxten mdts bade
i euro och i kubikmeter. | och med tillvéxten stravar
man efter att uppnd en betydande anvdndnings-
grad inom finsk virkeshandel.

Med hjdalp av Kuutio aktiveras nya och oer-
farna skogsdgare inom virkeshandeln, vilket ger
skogsvardsféreningarna och andra experter inom
skogsbranschen nya kundkontakter for sina tjéns-
ter. Mdlet ar att fa alla betydande parter inom
virkeshandeln i Finland att anvénda Kuutio som ett

Aktivering av nya och oerfarna skogscigare
inom virkeshandeln, vilket ger skogsvardsfor-
eningarna och andra experter inom skogs-
branschen nya méjligheter att marknadsféra
sina tjdnster.

verktyg som underldattar virkeshandeln. Detta lyck-
as endast om anvdndningen av systemet erbjuder
klara férdelar fér anvéndaren.

Den inkomna kundresponsen har beaktats i den
férnyade prissattningsmodellen. Man forséker upp-
nd betydande kostnadsinbesparingar inom bade de
fasta och de rérliga kostnaderna i verksamheten.

Mal

Den digitala virkeshandelsplatsen

vaxer med 25 procent under
aren 2020-2022.

Aku Madkeld, verkstdallande direktor,
Suomen Puukauppa Oy

Sist jag forfattade verkstallande direktérens dversikt
hade virkeshandeln ett rekorddr bakom sig. Efter
detta toppdr ser 2019 vanligare ut. Virkeshandelsvo-
lymerna sjonk tydligt och dven i évrigt var féregden-
de drinte alls latt.

| bérjan av dret minskade en del skogsvardsféren-
ingar sin anvéndning av Kuutio, vilket marktes i hela
drets handelsvolymer. Vi arbetar sténdigt fér att
6ka anvdndningen av Kuutio som ett verktyg for vir-
keshandel, och mot slutet av dret steg aktiviteten.
Vi vill att skogséigarna samt branschens experter,
sdsom kopare och skogsvardsféreningar, kan dra
nytta av Kuutios funktioner i stor omfattning.

VERKSTALLANDE DIREKTORENS OVERSIKT

KUUTIO® — TYDLIGA RIKTLINJER

| Kuutio avgér skogsdgarna sjélva om de anlitar
experthjdlp, till exempel via skogsvardsféreningen,
eller om de konkurrensutsdatter afférerna sjélva. Kuu-
tio erbjuder alla ett dppet och jamlikt verktyg.

Suomen Puukauppa Oy:s fornyade strategi ger
Kuutio ett starkt ramverk for arbetet som efterstra-
var att pd allvar aktivera alla skogsvérdsféreningar
som anvéndare i Kuutio. | strategin fokuserar vi pa
att dnda till 2022 6ka virkeshandeln genom att
aktivera experterna.

Fullmaktshandeln spelar en mycket stor roll inom
virkeshandeln. Jag tror starkt p& att ndr val alla
képare och skogsvardsféreningar anvdnder Kuutio
pd ett effektivt och dndamalsenligt sdatt, sé dkar
mdangden fullmaktsafférer och féreningarna far
battre méjligheter att betjdna skogsdgarna.

Kuutios aktiedgare har aktivt deltagit i strate-
gi- och utvecklingsarbetet. Jag tackar alla dem
som deltagit i arbetet for det stdd jag fatt. Ett gott
samférsténd har bidragit till att skapa béttre service
till avsevart lIagre operativa kostnader. Suomen
Puukauppa Oy:s ekonomi dr i sin ordning. De avgifter
som debiteras for experternas anvéndning av Kuutio
har halverats jamfért med ar 2017.

Trots att volymerna minskade férra dret s& anvan-
de ménga experter Kuutio pd ett dndamalsenligt
verktyg for virkeshandel. Offertférfragningar fick
snabba och tydliga svar, vilket &r en forutséttning
for framgéngsrik fullmaktshandel och direkt handel
via Kuutio. De storsta férdelarna med Kuutio uppnds
da tjansten integreras med skogsfackmdnnens egna
skogssystem.

Skogsdigarnas néjdhet med Kuutio har forbattrats
efterhand som de professionella anvéndarna blivit
mer aktiva. Bland de skogsdgare som anvdnder
Kuutio tdnker 99 procent anvénda Kuutio ocksd i
fortséittningen, oberoende av om affdrerna gérs
sjdlvstandigt eller via en skogsfackman. Speciellt
ndjda dr anvéindarna med anvdndargrénssnittets
funktion, datasdkerheten och afférernas smidighet.
Inga avbrott har forekommit.

Bland fackmé&nnen &r den grupp som tagit Kuutio
i bruk som en integrerad del av sitt eget system allra
ndjdast. Kuutio har standardiserade grénssnitt for
alla anvandarroller, vilket gér integrationen smidig.
Gladjande nog var det ifjol allt fler anvéndare som
genomférde integrationen med sitt eget system.

Vi behéver jobba mera pd for att 6ka kdnnedomen
om Kuutio. Ddr har vi allt att vinna eftersom i synner-
het nya skogsdgare gérna tar i bruk digitala tjénster.
Det hamtar nya kunder till skogsvardsféreningarna
da fullmaktshandeln dkar.

Tyngdpunkten i var strategi ligger pd fackmdnnen,
for att skogsdgarna i framtiden ska fa &nnu béattre
service. Enligt Naturresursinstitutets undersdkning
Skogsdgare 2020 dr dver 70 procent av alla skogs-
dagare beredda att dvervdga anvéndning av Kuutio
under de kommande fem dren.

Det storsta hindret for en hégre anvéndningsgrad
for Kuutio verkar vara traditionella verksamhets-
sdtt som andras ldngsamt och ofta neddérvs fran
en generation till féljande. Nar man upptdcker den
praktiska nyttan med teknologi, férandras ofta bade
attityderna och tankesatten.




Suomen Puukauppa Oy

EKONOMI OCH BOKSLUT

NYCKELTAL 2019 2018 2017 2015-2016
Driftsbidrag % 35% 35% 34 % -157 %
Rorelsevinst % 10 % 20 % 14 % -220 %
Nettoresultat % 8% 19 % 14 % -220 %
Soliditetsgrad 83 % 78 % 68 % 74 %
Quick ratio 3,8 3,2 29 13
Current ratio 2,8 2,6 2,2 1,3
Avkastning pa sysselsatt kapital 7% 20 % 1% -63 %
Relativ skuldsdttning % 15 % 14 % 35 % 0 %
Nettoskuldsdttningsgrad -36 % -18 % -29 % -38 %
RESULTATRAKNING 2019 2018 2017 2015-2016
OMSATTNING 909 078 € 1323227 € 724 598 € 178 640 €
Ovriga rérelseintédkter och rorelsekost- 141 € 59 990 € 225 891€ 4184 €
nader tot.

Personalkostnader totalt -159 576 € -152 973 € -141998 € -93 052 €
Avskrivningar och nedskrivningar totalt -228 658 € -207 289 € -142 300 € -112 000 €
Ovriga rérelsekostnader totalt -441192 € -764 564 € -563 295 € -370 384 €
RORELSEVINST 91063 € 258 391 € 102 895 € -393100 €
Finansiella intakter och kostnader -3837 € -7274 € -2181€ -48 €
RESULTAT FORE SKATT 87 226 € 251117 € 100 714 € -393147 €
Skatter totalt -10176 € 0€ 0 € 0 €
RAKENSKAPSPERIODENS VINST 77 051€ 251117 € 100714 € -393147 €
Driftsbidrag (EBITDA) 319721€ 465 679 € 245196 € -281100 €

Utvecklingen for eget kapital
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De anstdlldas antal och medelalder
per rdkenskapsperiod
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2 - HE N _
1— _ N NN BE | Antal
| rakenskapsperiodens borjan
| genomsnitt
o | rakenskapsperiodens slut
Medeldlder 32 36 34 35

2015-2016 2017 2018 2019

Nyckeltal Berdkningsformel

Driftsbidrag % Driftsbidrag X
Omsdttning 100

Rorelsevinst % Rorelsevinst X
Omsdttning 100

Nettoresultat % Nettoresultat X
Omsdttning 100

Soliditetsgrad

Quick ratio

Current ratio

Avkastning pd sysselsatt kapital

Relativ skuldsattning %

Nettoskuldsattningsgrad

Eget kapital - Erhallna férskott

Balansrdkningens slutsumma

Kortfristiga fordringar + kassa och
bank + finansiella vardepapper

Kortfristigt frammande kapital - kortfristiga
erhdllina
forskottsbetalningar

Omsdattningstillgéngar + kortfristiga fordringar +
kassa och bank + finansiella vardepapper

Kortfristigt frammande kapital

Nettoresultat + finansiella kostnader + skatter (12
man.)

Investerat kapital i genomsnitt

Skulder i balansréakningen

Omséttning (12 man.)

Rantebdrande skulder - likvida medel

Egna tillgangar
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Bokslut for rdkenskapsperioden

1.1.2019-31.12.2019

RESULTATRAKNING

OMSATTNING
Ovriga rorelseintdkter

Personalkostnader
Léner och arvoden
Lénebikostnader
Pensionskostnader
Ovriga I6nebikostnader
Personalkostnader totalt

Avskrivningar och nedskrivningar
Avskrivningar enligt plan
Avskrivningar och nedskrivningar totalt

Ovriga rorelsekostnader

RORELSEVINST (-FORLUST)

Finansiella intdkter och kostnader
Ovriga rénteintékter och finansiella
intakter
Rdntekostnader och évriga finansiella
kostnader, dvriga

Finansiella intdkter och kostnader totalt

RESULTAT FOR BOKSLUTS

DISPOSITIONER OCH SKATT
Inkomstskatter

RAKENSKAPSPERIODENS VINST (FORLUST)

1.1.2019-31.12.2019

909 078,43
11 411,29

-136 850,00
-22 726,33
-22148,75

-577,58
-159 576,33

-228 657,75

-228 657,75

-441192,26

91063,38

68,20

-3 905,03
-3 836,83

87 226,55
-10 175,71
77 050,84

1.1.2018-31.12.2018

1323 226,93
59 990,00

-127 643,66
-25 329,46
-22 175,50
-3153,96
-152 973,12

-207 288,97

-207 288,97

-764 564,32

258 390,52

160,86

-7 434,37
-7 273,51

251117,01
0,00
251117,01

BALANSRAKNING

AKTIVA
BESTAENDE AKTIVA

Immateriella tillgdngar

Goodwill

Ovriga utgifter med lang verkningstid
Immateriella tillgdngar totalt

Materiella tillgadngar
Maskiner och inventarier
Materiella tillgéngar totalt

Bestdende aktiva totalt
RORLIGA AKTIVA

Fordringar
Langfristiga fordringar totalt
Kortfristiga fordringar totalt
Fordringar totalt

Kassa och bank
Rorliga aktiva totalt
AKTIVA TOTALT
PASSIVA

EGET KAPITAL
Aktiekapital
Fonden for inbetalt fritt kapital
Tidigare perioders vinst (forlust)
Rakenskapsperiodens vinst (forlust)
Eget kapital totalt

FRAMMANDE KAPITAL

Langfristigt frammande kapital totalt
Kortfristigt frammande kapital totalt
Frammande kapital totalt

PASSIVA TOTALT

31.12.2019

80 000,00
762 450,90
842 450,90

14 761,66

14 761,66

857 212,56

11 501,00
143 281,55
154 782,55

584 991,68

739 774,23

1596 986,79

5 000,00
1218 800,00
-41316,02
77 050,84
1259 534,82

73 529,32
263 922,65
337 451,97

1596 986,79

31.12.2018

176 000,00
707 928,60
883 928,60

19 682,14

19 682,14

903 610,74

11 501,00
253 232,00
264 733,00

407 702,59

672 435,59

1576 046,33

5 000,00
1218 800,00
-292 433,03
25117,01
1182 483,98

132 352,88
261209,47
393 562,35

1576 046,33

NOTER ANGAENDE UPPRATTANDE AV BOKSLUTET

Principer for upprdttande av bokslutet

Foretaget hor enligt bokféringslagen till sma féretag och bokslutet har

upprdattats enligt bestdmmelserna i SMF 2-3 kap.

Periodiseringsprinciper och -metoder

Avskrivningarna enligt plan har beréknats
utifrdn ekonomisk livsléngd enligt féljande:

Immateriella tillgédngar
Materiella tillgéngar

Fordndringar i eget kapital

Aktiekapital
i rakenskapsperiodens boérjan och slut

Bundet eget

kapital totalt

Fonden for inbetalt fritt
kapital i rakenskapsperiodens
boérjan och slut

Tidigare perioders vinst

(forlust) i rakenskapsperiodens
boérjan och slut
Rdkenskapsperiodens vinst (forlust)

Fritt eget kapital totalt

EGET KAPITAL TOTALT

5 ars linjar avskrivning

2019

5 000,00

5000,00

1218 800,00

-41 316,02

77 050,84

1254 534,82

1259 534,82

25 % restvdardesavskrivning

2018

5 000,00

5000,00

1218 800,00

-292 433,03

251117,01

1177 483,98

1182 483,98

SAKERHETER OCH ANSVARSFORBINDELSER

Skulder, for vilka forbindelser givits som sdkerhet:

Foretaget har ett bankldn pd 132 352,88 euro, som &r bundet till ett soliditetskrav
enligt vilket féretagets soliditet inte far sjunka under 40 %. | enlighet med Nega-
tive Pledge-villkoret far féretaget inte heller pantsdtta sina féretagsinteckningar
ellerimmateriella rattigheter hos tredje part.

Hyresansvar for lokaler:
Under rdkenskapsperioden 1.1.2020-31.12.2020 férfaller 10 006,40

Noter angdende personalen och medlemmar av férvaltningsorgan
Genomsnittligt antal under rékenskapsperioden

2019 2018

3 3

VERKSAMHETSBERATTELSENS UPPGIFTER
ENLIGT AKTIEBOLAGSLAGEN

Styrelsens forslag till disposition av féretagets vinst:

Medel utdelningsbara som vinst dr 1254 534,82 euro, varav rékenskapsperiodens
vinst 77 050,84 euro. Styrelsen féreslar fér bolagsstdmman att rékenskapsperi-
odens vinst pd& 77 050,84 euro Sverfors till foretagets fria egna kapital och att
ingen dividend utbetalas.

Helsingfors 10.2.2020

Juha Ojala, styrelsens ordférande Sixten Sunabacka, styrelsemedlem
Juha Hakkarainen, styrelsemedlem Yrjo Perdld, styrelsemedlem
Ville Parkkanen, styrelsemedlem Markku Vaario, styrelsemedlem

Janne Partanen, styrelsemedlem Aku Makeld, verkstallande direktor

REVISIONSANTECKNING

Over utférd revision har avgetts en revisionsberédttelse 10.2.2020 i Helsingfors.
KPMG Oy Ab

Revisionsféretag

Esa Kailiala

CGR
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REVISIONSBERATTELSE

Till Suomen Puukauppa Oy:s bolagsstdmma

Revision av bokslutet

Uttalande

Vi har utfért en revision av bokslutet fér Suomen
Puukauppa Oy (FO-nummer 2725071-2) fér raken-
skapsperioden 1.1-31.12.2019. Bokslutet omfattar
balansrdkning, resultatrédkning och noter till bok-
slutet.

Enligt var uppfattning ger bokslutet en r&ttvisan-
de bild av bolagets ekonomiska stdllning i Finland
samt av resultatet av dess verksamhet i enlighet
med i Finland ikraftvarande stadganden gdéllande
upprdattande av bokslut och det uppfyller de lag-
stadgade kraven.

Grund for uttalandet

Vi har utfért var revision i enlighet med god revi-
sionssed i Finland. Vart ansvar enligt god revisions-
sed beskrivs ndrmare i avsnittet Revisorns ansvar
for revisionen av bokslutet. Vi dr oberoende i férhal-
lande till bolaget enligt de etiska kraven i Finland
som gdller den av oss utfoérda revisionen och vi har i
ovrigt fullgjort vart yrkesetiska ansvar enligt dessa.
Vi anser att de revisionsbevis vi har inhdmtat ar
tillrackliga och dndamalsenliga som grund fér vara
uttalanden.

Styrelsens och verkstdllande
direktorens ansvar for bokslutet
Styrelsen och verkstallande direktéren ansvarar for
upprdattandet av bokslutet och for att bokslutet
ger en rattvisande bild i enlighet med i Finland
ikraftvarande stadganden gdllande upprattande

av bokslut samt uppfyller de lagstadgade kraven.
Styrelsen och verkstdllande direktéren ansvarar
dven for den interna kontroll som de bedémer ar
nodvdndig for att uppratta ett bokslut som inte
innehdller nadgra vasentliga felaktigheter, vare sig
dessa beror pd oegentligheter eller pa fel.

Vid upprattandet av bokslutet ansvarar styrelsen
och verkstdllande direktéren fér bedémningen av
bolagets forméga att fortsatta verksamheten. De
upplyser, ndr s& ar tillampligt, om férhéllanden som
kan paverka fésrmdagan att fortsétta verksamheten
och att anvéinda antagandet om fortsatt drift. An-
tagandet om fortsatt drift tilldmpas dock inte om
man avser att likvidera bolaget, upphéra med verk-
samheten eller inte har ndgot realistiskt alternativ
&n att géra ndgot av dessa.

Revisorns ansvar for

revisionen av bokslutet

Vara mal dr att uppné en rimlig grad av séker-

het om huruvida bokslutet som helhet innehaller
ndagra vésentliga felaktigheter, vare sig dessa beror
pd oegentligheter eller pa fel, och att Idmna en
revisionsberdttelse som innehdller vara uttalanden.
Rimlig sdékerhet dr en hég grad av sdkerhet, men ar
ingen garanti fér att en revision som utfors enligt
god revisionssed alltid kommer att upptdcka en
vasentlig felaktighet om en sddan finns. Felak-
tigheter kan uppstd pd grund av oegentligheter
eller fel och anses vara vasentliga om de enskilt

eller tillsammans rimligen kan férvdntas péverka

de ekonomiska beslut som anvéndare fattar med

grund i bokslutet.

Som del av en revision enligt god revisionssed
anvdnder vi professionellt omdéme och har en pro-
fessionellt skeptisk installning under hela revision-
en. Dessutom:

« Identifierar och bedémer vi riskerna for vasentli-
ga felaktigheter i bokslutet, vare sig dessa beror
pé oegentligheter eller pa fel, utformar och utfér
granskningsétgdrder bland annat utifrdn dessa
risker och inhémtar revisionsbevis som dr tillréick-
liga och &ndamalsenliga for att utgdra en grund
fér vara uttalanden. Risken for att inte upptdcka
en vasentlig felaktighet till foljd av oegentligheter
ar hoégre an for en vasentlig felaktighet som beror
pa fel, eftersom oegentligheter kan innefatta
agerande i maskopi, foérfalskning, avsiktliga ute-
Idmnanden, felaktig information eller &sidosat-
tande av intern kontroll.

Skaffar vi oss en forstaelse av den del av bolagets
interna kontroll som har betydelse for vér revision
for att utforma granskningsatgdrder som ar lamp-
liga med hdnsyn till omstdndigheterna, men inte
for att uttala oss om effektiviteten i den interna
kontrollen.

Utvarderar vi lampligheten i de redovisningsprin-
ciper som anvdnds och rimligheten i ledningens
uppskattningar i redovisningen och tillhérande

upplysningar.

« Drar vi en slutsats om Idmpligheten i att styrelsen
och verkstdllande direktéren anvdander anta-
gandet om fortsatt drift vid upprattandet av
bokslutet. Vi drar ocksa en slutsats, med grund i
de inhdmtade revisionsbevisen, om huruvida det
finns ndgon vdsentlig osdkerhetsfaktor som avser
saddana hdndelser eller férhallanden som kan leda
till betydande tvivel om bolagets férméga att
fortsatta verksamheten. Om vi drar slutsatsen att
det finns en véasentlig osdkerhetsfaktor, maste vi i
revisionsberattelsen fasta uppmarksamheten pa
upplysningarna i bokslutet om den vésentliga osd-
kerhetsfaktorn eller, om sddana upplysningar ar
otillréickliga, modifiera uttalandet om bokslutet.
Vara slutsatser baseras pd de revisionsbevis som
inhdmtas fram till datumet for revisionsberdttel-
sen. Dock kan framtida handelser eller forhallan-
den gora att ett bolag inte Idngre kan fortsatta
verksamheten.

Utvarderar vi den 6vergripande presentationen,
strukturen och innehdllet i bokslutet, daribland
upplysningarna, och om bokslutet dterger de un-
derliggande transaktionerna och hdndelserna pa
ett satt som ger en rattvisande bild.

Vi kommunicerar med dem som har ansvar fér bo-
lagets styrning avseende, bland annat, revisionens
planerade omfattning och inriktning samt tidpunk-
ten for den, samt betydelsefulla iakttagelser under
revisionen, ddribland eventuella betydande brister
i den interna kontrollen som vi identifierat under
revisionen.

6vriga
rapporteringsskyldigheter

Ovrig information

Styrelsen och verkstdllande direktéren ansvarar fér
den 6vriga informationen. Den dvriga informationen
omfattar verksamhetsberdttelsen. Vart uttalande
om bokslutet tdcker inte dvrig information.

Var skyldighet ar att Iasa den 6vriga informatio-
nen i samband med revisionen av bokslutet och i
samband med detta géra en bedémning av om det
finns vasentliga motstridigheter mellan den 6vriga
informationen och bokslutet eller den uppfattning
vi har inhédmtat under revisionen eller om den i

ovrigt verkar innehdlla vasentliga felaktigheter. Det
dr ytterligare var skyldighet att bedéma om verk-
samhetsberdttelsen har upprattats enligt gallande
bestdmmelser om upprdattande av verksamhetsbe-
rattelse.

Enligt var uppfattning dr uppgifterna i verk-
samhetsberdttelsen och bokslutet enhetliga och
verksamhetsberdttelsen har upprattats i enlighet
med gdllande bestdmmelser om upprattande av
verksamhetsberdttelse.

Om vi utgdende frén vart arbete pa den Gvriga
informationen, drar slutsatsen att det férekommer
en vasentlig felaktighet i verksamhetsberdttelsen,
bor vi rapportera detta. Vi har ingenting att rappor-
tera gdllande detta.

Helsingfors den 10 februari 2020

KPMG OY AB
Esa Kailiala
CGR
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SUOMEN PUUKAUPPA OY:S AKTIEAGARE

Kuutio ar o

Kuutio dgs av Suomen Puukauppa Oy, vars rostberdttigade A-aktieserie fordelas jamnt

mellan parter som sdljer och képer virke.

Fb'rséiljare som ar ak’rieiigare i Suomen

Puukauppa Oy
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en for alla. Vid sidan av aktiedgarna i Suomen Puukauppa Oy anvdnds Kuutio
av tiotals andra organisationer inom skogsbranschen.

Kapare som ar ak’rieéigare i Suomen

Puukauppa Oy
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GOR REKLAM 1
KUUTIO®-TUANSTEN

Visste du att du formanligt kan képa reklamplats i Kuutio.fi?

Kuutio.fi &r en bra plattform fér marknadsférare, som effektivt vill nd ut till skogsdgare

samt skapa sig en image bland skogségare. Reklamalternativen omfattar allt fran

digitala banners till reklam pd malsprdk och synlighet i nyhetsbrev. Paketen kan anpassas

pa ett flexibelt satt!

Mer information:
Kuutio.fi/mainostajalle

Aku Mdakeld, 040 660 5160
aku.makela@kuutio.fi

KONTAKTUPPGIFTER

Suomen Puukauppa Oy
FO-nummer 2725071-2

Post- och beséksadress
Ostersjogatan 9
00180 Helsingfors

KUUTIO® &r

ett varumadarke registrerat av
Suomen Puukauppa Oy.

KuuTIO® puukauppapaikka
ar Suomen Puukauppa Oy:s
bifirma.

Aku Makeld
verkstdllande direktor
+358 40 660 5160
aku.makela@kuutio.fi
© @MakelaAku

@ Aku Mékeld

Risto Juntunen

projektchef och produktdgare
+358 40 5219653
risto.juntunen@kuutio.fi

o @Kuutio.fi o #Kuutio www.kuutio.fi @ Kuutiofi

Kuutio betjdnar ocksa pa svenska.
Las mer: www.kuutio.fi/sv

Kundstod for

skogsagare

E-poststod
tuki@kuutio.fi

Telefonstod

tfn 09 8560 6863
Mdan-fre kl. 08:00-20:00
Lér-son kl. 10:00-20:00

Stod for professionella anvéndare
tuki@kuutio.fi
risto.juntunen@kuutio.fi
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