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KORT OM KUUTIO

TVA SATT ATT SKOTA VIRKESAFFARER

KUUTIO® a@r en 6ppen och oberoende vir-
keshandelsplats p& natet fér skogsdgare,
skogsvardsféreningar, virkeskdpare och
andra aktoérer inom skogsbranschen.

For skogsdagare dar Kuutio det enklaste
sdttet att konkurrensutsatta virkeshan-
deln med hjdlp av en skogsfackman eller
pd egen hand. Skogsdgaren avgor sjdlv

Med hjdlp av en
skogsvardsférening eller
annan fackman

| Kuutio hittar skogsdgaren skogsvards-
foreningen i sitt omréde och andra
skogstjanstféretag, som kan skota vir-
kesaffdren med hjdlp av fullmakt. Via
Kuutio kan man ocksd be om hjdlp av
en fackman i andra skogsdrenden.

pa vilket satt affdren gors. Via Kuutio ndér
man ndstan alla virkeskdépare i Finland,
de flesta skogsvardsféreningar, skogs-
serviceféretagare och andra aktorer.
Anvdndningen av Kuutio ar gratis for
skogsdgare.

For fackmdn inom skogsbranschen ar
Kuutio ett effektivt verktyg att sdlja,

Skogsagare

’
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Virkeshandel
med fullmakt

Virkeshandel
pa egen hand

formedla och képa virke och att erbju-
da radgivning i virkeshandelsfrdgor och
experttjanster.

Registrera dig som privat skogsdgare el-
ler skicka en begdran om registrering for
organisationer pd adressen:

000000k

Konkurrensutsdtta
p& egen hand

Skogsdgaren kan via Kuutio skicka en
offertforfrdgan om virkesaffar direkt till
virkesképaren. Offertforfrdgan ndr alla
virkesképare i omrddet som dr registre-
rade i Kuutio.




INNEHALLS-
FORTECKNING
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KUUTIO® FOR SKOGSAGARE

Skogsdagare

1. Registrera dig med bankkoder eller mobilcertifikat
pd adressen: Kuutio.fi/sv/registrera.
Det ar kostnadsfritt for skogsdgare att anvdnda Kuutio.
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2. Komplettera kontaktuppgifterna och skapa ett
anvdndarnamn som du i fortséttningen anvdnder for
att logga in i Kuutio.

3. Du bestdmmer sjalv hur du vill anvénda Kuutio.

Skogsdata

Egna skogsdata i tjénsten
MinSkog.fi ar automatiskt

tillgangliga fér skogsdga-

/N

e Virkeshandel med fullmakt

| Kuutio hittar du skogsvardsféreningen i ditt omrade
eller andra skogstjanstforetag och far hjdlp med att
konkurrensutsatta virkeshandeln. Du kan kontakta
skogsfackmdnnen i alla skogsdrenden som du fun-
derar dver.

\Z

Skogsvardsféreningen eller andra skogsfackman
i ditt omrade besvarar din kontaktbegdaran.

TIPS: Om du vill kan du befullmdktiga skogsvardsférening-
en eller ett annat skogstjanstforetag att skéta hela virkes-
handeln med fullmakt eller i 6vrigt anvdnda deras hjalp.

Avtala om detaljerna tillsammans med en skogsfackman.

Virkeshandel pa egen hand

Konkurrensutsatt din virkesaffar och
skicka offertférfragan till virkesks-
parna. En offertforfragan nar alla
virkeskopare i ditt omrdde.
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Virkesképarna inom omradet for ditt
virkeshandelsobjekt besvarar din offert-
forfragan. Vdlj den képare som passar
dig béast. Om du vill kan du ta hjdlp av
Skogsvardsféreningens expertis.

ren. Du kan ocksd impor-
tera din egen elektroniska
skogsbruksplan i Kuutio.

TIPS:

Logga in for att se
mera anvisningar.
Det dr kostnads-
fritt for skogsdga-
re att anvdanda
Kuutio.




KUUTIO FOR SKOGSAGARE / KUNDERFARENHETER

Skogsdagare Auvo Heikkila

LATT OCH ASKADLIG
VIRKESHANDEL MED KUUTIO

Auvo Heikkild anvander Kuutio for att konkurrens-
utsdtta virkeshandeln. Heikkild bor i Patis i Abo och
blev skogsdgare redan fér mdnga ar sedan ndr han
tog over fastigheten vid ett generationsskifte. Heik-
kilad har sedermera képt mer skog och han planerar
att géra familjens skogsskiften till samfalld skog.

Som pensionerad satte sig Heikkild ordentligt in

i Kuutio. Tjansten var ett utmdarkt redskap for en
kompetent skogsdgare. Det bdsta med Kuutio har
varit anvdndarvdnligheten. Offertférfrdgningar har
fatt gott om anbud och affdrerna sker i huvudsak
pd egen hand. Skogsvardsféreningens hjdlp behdvs
ibland for att jamféra anbud.

“Det bdsta med Kuutio dr hur enkel och éskéadlig
tjdnsten &r. Man far sjdlv bedéma anbuden och
vdlja det bdasta. Kuutio fungerar speciellt bra som
sjalvstandigt verktyg for en erfaren skogsdgare,”
berattar Auvo Heikkilé.
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Att anvdnda Kuutio pé egen hand krdver en del er-
farenhet och kunskap om skogsbranschen. Om man
inte har det kan man enkelt skicka begdran om
kontakt via Kuutio till en expert, sdsom en skogs-
vardsférening eller ett skogstjanstféretag.

”Kuutio har medfért mer konkurrens pd marknaden,
vilket @r en bra sak. En liten dverraskning dr att
dven forsdljningen av energivirke har gatt smidigt i
Kuutio. Efterfrdgan pd energivirke och flis har 6kat
sedan biokraftverket i Naddendal blev fardigt for ett
par ar sedan,” sdger Auvo Heikkild.

Enligt honom &r det bra att Kuutio tydligt koncen-
trerar sig pa virkeshandel och gér det valdigt bra.

“Ett dnskemal &r att man kunde utveckla verktyg
for redigering av objekt och jamforelse av anbud.
Det dr sdkert inte 1att, men for forsaljaren ar det
svart ndr till exempel priset per stam och anbud
prissatta enligt virkesslag inte dr direkt jamférbara.
Via Kuutio kunde man dven f& uppgifter om skill-
naden mellan anbudet och det slutliga forvarvet,”
funderar Heikkild.



KUUTIO FOR SKOGSAGARE / KUNDNOJDHET

KUNDNOJDHET

Kundndjdheten har stigit i Kuutios alla anvandargrupper. Av privata skogsdgare
som anvdnt Kuutio for att bestdlla experttjdnster eller fér virkeshandel pd egen
hand ar 99 procent redo att anvdnda tjansten igen och 96 procent meddelar
sig vara ndjd med Kuutios anvdndarvdnlighet. De stérsta styrkorna anses vara
anvdndarvdnlighet, pdlitlighet och képarnas ndbarhet.

Skogsdgare som gjort en virkesaffar
eller tjagnstebestdallning i Kuutio
anvdnder Kuutio dven i fortsdttningen.
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Skogsdgare som anvdnt Kuutio
ar néjda med Kuutios anvéndarvanlighet.
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KUUTIO FOR SKOGSAGARE / KUNDNOJDHET

STYRKOR
FOR SKOGSAGARE
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KUUTIO® SOM VERKTYG FOR SKOGSFACKMAN

SKOG'SVARDSFORENINGEN
OCH FORMEDLARE AV
VIRKESHANDELSOBJEKT

Ta emot kontaktbegdran och betjdna
skogsdgare i drenden som de funderar
over.

Anvand Kuutio som padlitligt verktyg
i handel med fullmakt.

« Skicka offertférfragan i handel med
fullmakt effektivt och palitligt genom en
knapptryckning.

« Ta emot virkesképarnas anbud och
jadmfor dem i ditt eget skogssystem.

TIPS: Kom ih&g att aktivt besvara alla begéran
om kontakt, eftersom det dkar kundndjdheten
bland skogsdgarna.

VIRKESKOPARE

» Ta emot och granska inkomna

offertforfradgningar och kontaktbegdran.

- Ldmna anbud pa virkeshandel.

TIPS: Besvara alla offertférfragningar via
Kuutio med ett anbud eller ett fritt formulerat
”nej tack”, eftersom det okar kundngjdheten
och sdinker avgifterna fér Kuutio.

Grdnssnitt for Kuutio
okar effektiviteten

Kuutio ar ett jamlikt, anvéndarvdnligt

och kostnadseffektivt verktyg. Kuutio kan
anvdndas i alla skogsfackmdnnens yrkes-

roller, antingen via webbldsargréinssnittet
eller via féretagets eget skogssystem, om

skogssystemet integrerats med Kuutio. In-
tegrationen gor att skogssystemet kan ha
kontakt med Kuutio i realtid utan att an-

vdndaren sjalv behdver logga in i Kuutio.

FORSALININGSORGANISATION

» Som professionell forsdljare kan du
konkurrensutsdtta virkeshandeln med
hjalp av Kuutio.

« Du kan anvdnda skogsbruksplane-
uppgifterna frén ditt eget skogssystem.

« Skicka offertférfragningar till
virkesképarna och jamfér de inkomna
anbuden.

- Vdlj den virkesképare som passar dig
bdst.

Hur kan jag erbjuda skogsdgare
tjdnster via Kuutio?

1. L&s noggrant igenom Kuutios
anvdndarvillkor och prislista.

2. Ldmna in en begdran om registrering
av din organisation via adressen:
Kuutio.fi/sv/registrera

3. Fyll i uppgifterna for ditt féretag och
skapa ett anvdndarnamn.

4. Bekrafta begdran om registrering. En
representant for Kuutio kontaktar dig sé
fort som majligt.

Ndrmare instruktioner: Kuutio.fi/ohjeet

Kuutios personal hjdlper dig att ta i bruk
tjansten.



KUUTIO FOR AKTORER INOM SKOGSBRANSCHEN / ANVANDARNAS ERFARENHETER

Petri Takalo, Pdijanne Skogsvardsforening

KUUTIO SPARAR TID
OCH MINSKAR ANTALET FEL

Virkeshandelns digitala marknadsplats Kuutio har
medfort drivkraft och korrekthet i skogsvardsforen-
ingarnas fullmaktshandel. Dartill besparar Paijan-
ne Skogsvardsférening betydligt tjanstemdannens
arbetstid ndr handeln konkurrensutsatts med hjalp
av Kuutio.

Pdijanne Skogsvardsférening har infort ett nytt
affarssystem med en dubbelriktad anslutning till
Kuutio i grdnssnittet. Offertforfragningar, anbud
och &vrig information i anslutning till konkurrensut-
sdttning passerar nu automatiskt mellan systemen.

“Vi besparar till och med tre timmar arbetstid per

konkurrensutsattning ndr anbuden kan matas in di-
rekt och jamféra apteringen med ett klick. Onédigt
manuellt arbete faller bort och tjdnstemdnnen har

000000

mer tid 6ver for det egentliga kundarbetet, dvs. for
skogsdgarna,” berdttar Pdijanne Skogsvardsféren-
ings verksamhetsledare Petri Takalo.

Jamfort med e-posttiden fére Kuutio har produkti-
viteten stigit till en ny nivé och méngden mdénskliga
misstag har minskat. Virkeshandelns effektivitet
stiger till en ny niva ndr systemen fungerar pro-
blemfritt tillsammans savdl hos képarna, férsaljar-
na och deras representanter som &ven skogsvards-
féreningarna.

”Vi besparar till och med
tre timmar arbetstid per
konkurrensutsattning.”

”En liten investering kan ge stora fordelar. Sjalva
anvdnder vi endast Kuutio och vi godkénner bara
anbud som kommit via Kuutio for fullmaktsaffarer.
Vi vill f& ut all nytta av den elektroniska tjénsten,”
forsakrar Petri Takalo.

Av skogsdigare som gjort virkeshandel med hjalp
av Kuutio har 99 procent berdttat att de ténker
anvdnda Kuutio dven i fortsdttningen antingen di-
rekt eller i fullmaktsaffdarer, och dver hdalften av alla
skogsdgare dr redo att anvanda Kuutio.



KUUTIO FOR AKTORER INOM SKOGSBRANSCHEN / ANVANDARNAS ERFARENHETER

”Kuutio betjanar till exempel

fullmaktsaffarer valdigt bra genom

att behandla alla jamlikt och
genomskinligt.”
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Juha Jumppanen, Metsa Group

FULLMAKTSHANDELN

I NYCKELROLL I KUUTIO

Finlands storsta virkeskdpare Metsa Group har
deltagit flitigt i utvecklingen av Kuutio. Bolagets
ansvariga chef fér virkeshandel och skogstjdnster
Juha Jumppanen sdger att Kuutio kompletterar
Metsdé Groups egna kundkanaler.

”Kuutio betjdnar till exempel fullmaktsaffarer
valdigt bra genom att behandla alla jamlikt och
genomskinligt,” berattar Jumppanen.

Fullmaktsaffarer ér vanligare i konkurrensutsatt-
ning inom virkeshandel som gérs med hjalp av
Kuutio @n pd den dvriga marknaden. Tvd tredjede-
lar av afférerna i Kuutio gérs med fullmakt medan
motsvarande andelen for alla affdrer dr en av tre.

“Inom Metsd Group anvénder vi Kuutio direkt i vart

eget skogssystem, vilket effektiviserar var verksam-
het och kompletterar var digitala kundstig fran
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bérjan till slut. Overféring av fullmaktsaffarer till
Kuutio har varit en efterfrdgad utveckling,” sadger
Juha Jumppanen.

P& basen av kundresponsen dr man néjd med
Kuutios anvéndarvdnlighet och tjénsten utvecklas
hela tiden. Tekniken fungerar tillférlitligt och mins-
kar behovet av pappersarbete samt de mdnskliga
misstag som det medfor.

"Vi besvarar varje offertforfradgan i férsta hand med
ett anbud, men om det av ndgon orsak inte &r moj-
ligt att képa den aktuella stdmplingsposten skickar
vi ett "nej tack”™meddelande via Kuutio, vilket vi
anser hor till gott handelsbruk,” beskriver Metsd
Groups Juha Jumppnen bolagets tillvdgagdngssdtt
i Kuutio.



KUUTIO FOR AKTORER INOM SKOGSBRANSCHEN / ANVANDARNAS ERFARENHETER

Sakari Hautala, Mellersta Finlands Skogsvardsforening

KUUTIO LAMPAR SIG SOM
VERKTYG FOR FACKMAN

Skogsexperten Sakari Hautala hade en brddskan-
de sommar. Virkeskdparna hade kommit bra igdng
i Mellersta Finlands Skogsvardsférenings omrdde
trots coronadret och skogsdgarna skickade offert-
forfragningar i snabb takt till képarna. Utan Kuutio
hade Hautalas arbete varit Idngsamt.

“Jag har anvédnt Kuutio hela tiden fran férsta
bérjan. Via Kuutio kan man enkelt skicka ut offert-
forfragan till alla képare i tjansten med ett klick,”
berattar Sakari Hautala.

Virkeshandeln har éven i évrigt varit livlig i Meller-
sta Finland under de senaste Aren, eftersom Metsa
Groups fabrik i Aéinekoski har 6kat efterfrdgan pé&
virke avsevdrt. Adnekoski svdljer 6,5 miljoner kubik
virke varje ar.

Enligt Sakari Hautala ar det basta med Kuutio att
man nar flera virkeskdpare samtidigt via tjdnsten,
vilket besparar tid och anstrédngning. Dessutom

ar tjansten tillférlitlig och datasdker. P& Mellersta
Finlands Skogsvardsférening gors affarerna i Kuutio
med fullmakt for skogsdgarens del.
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“Jag tror att den elektroniska handeln kommer att
bli vanligare precis som andra elektroniska tjénster.
Vi anvdnder redan till exempel digitala underskrif-
ter och andra tjdnster. Anvéndningen av Kuutios
tjanster blir sakert vanligare,” tror Sakari Hautala.

Enligt Hautala har riktigt alla virkesképare inte
dannu boérjat anvdnda Kuutio helt, vilket skulle vara
onskvart for att effektivisera virkeshandeln och
marknaden. Aven skogsvardsféreningarna har en-
ligt honom dnnu sddant som kunde utvecklas i den
egna verksamheten.

“Férhoppningsvis far man alla skogssystem att fung-
era felfritt med Kuutio s& att man inte ldngre skulle
behdva flytta information fér hand frén system till
system. Det dr en lika stor fordel for bade skogs-
dgare och virkeskSpare,” sdger skogsexpert Sakari
Hautala vid Mellersta Finlands Skogsvardsférening.

Skogsvardsféreningarna erbjuder hjalp vid kon-
kurrensutsdttning av virkeshandeln. De utvdrderar
stdmplingsposter och dvervakar skogsdrivningen for
skogsdgarens del.

i

”Via Kuutio kan man enkelt
skicka ut offertforfradgningar
till alla képare i tjadnsten med
ett klick.”
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”Alla aktorer inom virkeshandeln
har nytta av digitaliseringen.”
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Ari Karhapad, Tornator

KOPARNAS AKTIVITET

PA GOD NIVA

En av Kuutios aktiedgare ar Finlands storsta pri-
vata skogsdgare Tornator. Tornator har 630 000
hektar finldndsk skog, eller en dryg hektar fér varje
skogsdgare. Tornator idkar aktiv virkeshandel, vilket
innebdr en standig strom av offertférfrdgningar. For
att gora offertforfrdgningarna smidigare och effek-
tivisera verksamheten anvdnder bolaget Kuutio.

*Vi har anvdnt Kuutio direkt via vart eget skogs-
system sedan forsta bérjan. Kuutio har medfért
exakthet och effektivitet i virkeshandeln. Om vi
skulle skicka till exempel 200 offertférfrdgningar
samtidigt pd ndgot annat satt sa skulle det vara
betydligt Ildngsammare och mer riskfyllt,” berattar
Tornators affdrsverksamhetsdirektor Ari Karhapdd.

Kuutio hyllas sarskilt for att tjcinsten ar driftssdker
och latt att anvanda. Offertférfrdgningarna skickas
till képare pd ett tillforlitligt och enkelt satt med
ett klick.

Enligt Ari Karhapad har virkesképarna sténdigt

forbattrat anvéndningen av Kuutio. Anbud och svar
kommer nu i en helt annan takt dn i bérjan.
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”Alla aktérer inom virkeshandeln har nytta av digi-
taliseringen. | Kuutio féljer kartor och bilagor effek-
tivt och tillforlitligt med offertférfrdgan. Speciellt
viktigt ar éverforingen av geometrin till virkeskopa-
ren, pd sd sdtt dverfors dven lag- och naturobjekt
tillforlitligt dnda till skogsmaskinen och skogsma-
skinsféraren,” sdger Ari Karjapdd vid Tornator om de
praktiska fordelarna.

Coronatiden har 6kat anvdndningen av digitala
tjanster, vilket dven syns i Kuutios statistik. Nya
anvdndare har kommit med och gamla anvéndare
har blivit aktiva. Digitala tjanster har tagit ett kliv
framat under undantagstiden ndr man har mérkt
hur mycket tid, arbete och pengar som kan bespa-
ras med hjalp av distanstjdnster.

“Alla gynnas av att fler anvdnder Kuutio,” pdminner
Karhapda.



En aktiv virkeskdpare som anvdander Kuutio ar
Finlands storsta privata sdgbolag Versowood Oy.
Bolaget har varit ndra involverad i utvecklingen av
Kuutio och en aktiedgare i bakgrundsbolaget Suo-
men Puukauppa Oy. Versowoods skogsdirektor Jussi
Torpo ser Kuutio som ett viktigt klivin i den digitala
tidsaldern.

“Kuutio utgor ett modernt verktyg for alla parter.
Informationen flédar fritt och individuella I6sningar
skraddarsys bade &t skogsdgare och skogen genom
att till exempel ta battre hdansyn till naturvarden,”
sdger Torpo.

Kuutio effektiviserar konkurrensutsdttningen av
virkeshandeln och frigér tid till att betjéna kunder.
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Jussi Torpo, Versowood

KUUTIO OKAR EXAKTHETEN OCH
EFFEKTIVITETEN I VIRKESHANDELN

Tiden ar vardefull for saval skogsforsdljare, kdpare
som formedlare. Torpo 6nskar att skogssystemen
som anvdnds av olika aktérer skulle kopplas samman
med Kuutios grdnssnitt.

“Vart eget kommande skogssystem goér det maojligt
att f& ut all nytta ur Kuutio. P& s& sdtt far man ut
den bdsta mojliga effekten ur virkeshandeln, vilket
gynnar alla,” berattar Torpo.

Kuutio har gjort virkesmarknaden digital och coro-
natiden har paskyndat évergdngen till helt elektro-
niska tjénster och fjdrranslutningar. Torpo dnskar
att olika aktorer skulle anta de nya metoderna,
dven om det kan vara svart fér somliga att slita sig
frdn de gamla.
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”Kuutio utgor ett modernt
verktyg foér alla parter.”

”Utvecklingen ar snabb och vi har redan tagit ett
stort kliv framat. Konkurrensutsdttningen i Kuutio
&r palitlig och datahanteringen dr enklare och mer
felfritt an tidigare. Mycket har uppndatts, men dnnu
finns det mycket att goéra fér att Kuutio ska bli
skogsfackmdnnens huvudsakliga verktyg.”

Kuutio och skogsdatan som tjcéinsten anvénder ger
skogsdgaren en bred insikt i skétseln av skogséren-
den och virkeshandeln.

”Nu kan skogsdgaren beakta sérdragen i sin egen
skog dnnu bdttre dn tidigare,” tilldgger Jussi Torpo
vid Versowood.
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KUUTIO I SIFFROR

KUUTIO® I SIFFROR 2020

Av de skogsdgare som finns
registrerade i Kuutio 2020 har

3 4 varav 84 % Av dessa virkesaffiirer gjordes
44 i L privata 74 % med fullmakt
% 8 5 % miljoner m

o S skogsdgares 26 % skickade direkt
dr nya eller oerfarna ekonomisk vinst afférer . -
skogsdgare som mdl o av skogsagaren.

Virkesaffarer som konkurrensutsatts i Kuutio, kumulativt ar 2020, m3

20 000 000
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17 000 000

16 000 000
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SUOMEN PUUKAUPPA OY

SUOMEN PUUKAUPPA OY
VISION

Finlands mest populdra elektroniska
virkeshandelsplats Kuutio betjanar
virkeshandelns parter jamlikt, anvandarvanligt

och kostnadseffektivt.
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / STRATEGI

STRATEGINS OPERATIVA MAL

000000

Kuutio ar en for alla parter anvandarvanlig
och kostnadseffektiv 16sning fér att [dmna
offertforfrdgningar och besvara dessa

Alla betydande parter inom virkeshandeln
i Finland anvdnder Kuutio pd ett omfattande
och dndamalsenligt satt

Under strategiperioden fokuserar bolaget
pd att utveckla virkeshandelsplatsen

Kuutios fornyade strategi kommuniceras effektivt

Med hjalp av Kuutio aktiveras nya och oerfarna
skogsdgare inom virkeshandeln
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / STYRELSENS OVERSIKT

Styrelsens oversikt

KUUTIO HAR SOM MAL ATT OKA
DEN ELEKTRONISKA VIRKESHANDELN

Kuutio ar en fér alla skogsbranschens parter 6p-

tio. Offertforfrdgan som gjorts i

A

Juha Ojala
styrelseordférande

Kuutio far anbud eller svar i cirka
99,5 procent av fallen. Mdlet ar
att dven skogsvardsféreningarna
ska 6ka anvéndningen av Kuutio.
Under den gdngna perioden
anvdnde endast en tredjedel av
skogsvardsféreningarna Kuutio.

pen, jadmlik, anvéndarvdnlig och kostnadseffektiv
I16sning for elektronisk virkeshandel. Enligt Suomen
Puukauppa Oy:s strategi koncentrerar man sig
sarskilt pa att utveckla virkeshandelsegenskaper-
na i Kuutio. Ar 2020 I&g fokus pa fackmdn, sGsom
skogsvdardsféreningar, och beaktande av fullmakts-
handelns behov samt aktivering av képare.

Erkki Metsola
styrelseledamot, UPM
Ville Parkkinen
styrelseledamot, Koskisen puunhankinta

Juha Hakkarainen
styrelseledamot, MTK

Ari Karhapdad
styrelseledamot, Tornator

Jussi Linnala Janne Partanen

styrelseledamot, styrelseledamot, Stora Enso

P& I&ng sikt ar mdlet att aktivera nya och oerfarna
skogsdgare inom virkeshandeln. | Kuutio kan skogs-
dgaren sjdlv valja att gora virkesaffarer antingen
med hjdlp av en fackman sGsom en skogsvardsfor-
ening med fullmakt, eller genom att helt eller delvis
konkurrensutsatta virkeshandeln sjalv. Aktiveringen
av skogsdgare betonas i férverkligandet av strate-
gin under ar 2021.

Suomen Puukauppa Oy:s styrelse siktar pd att alla
betydande parter inom virkeshandeln i Finland an-
vander Kuutio pd ett omfattande och dndamalsen-
ligt satt. Koéparorganisationernas engagemang ar
starkt, vilket syns i den aktiva anvéndningen av Kuu-
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Mellersta Finlands Skogsvardsférening

Suomen Puukauppa Oy arbetar

for att frdmja anvéndningen

av Kuutio. Trots att antalet offertférfrdgan som
gjordes via Kuutio 6kade férra dret med &ver 30
procent fran féregdende ar, kunde tillvéxten vara
&nnu stdrre bade vad gdller fullmaktshandeln och
privata skogsdgares direkta virkeshandel. Skogs-
dgaren bestdmmer sjdlv dver sin anvdndning av
Kuutio.

Suomen Puukauppa Oy:s operativa verksamhet har
fortsatt varit kostnadseffektivt och ekonomin har
hallits i balans. Bolagets balanserade ekonomiska
situation utgdér en bra grund fér att avancera mot

18

strategins mal fér 2022. Enligt undersdkningen
Skogsdgaren 2020 overvdger cirka 70 procent

av skogsdgarna att anvénda Kuutio. P& basen av
Kuutios egen kundngjdhetsundersékning ténker

88 procent av fackmdnnen 6ka anvdndningen av
Kuutio eller &tminstone fortsdtta anvandningen pd
samma niva ar 2021. Motsvarande lovar 99 procent
av privata skogsdéigare som anvdnt Kuutio for att
bestdlla experttjanster eller for virkeshandel pé
egen hand att anvdnda tjdnsten igen. Dessa upp-
gifter ger goda majligheter for 6kad anvéndning av
Kuutio.



SUOMEN PUUKAUPPA OY / VD:NS OVERSIKT

Vd:ns oversikt

KUUTIOS ANVANDARNOJDHET

FORBATTRADES

Coronadret var stabilt for Kuutio och alla anvan-
dargruppers néjdhet med Kuutio fortsatte att cka.
Detta var det tredje dret som tjansten var tillgénglig
for alla parter inom virkeshandeln. Var verksamhet
har hela tiden styrts av kundernas behov. Ar 2020
I&g fokus pda fackmdn, sdsom skogsvardsféreningar,
och fullmaktshandeln samt aktivering av képare.

For forsta gdngen var skogsvardsféreningarnas
tjGnstemdn den ndjdaste anvdndargruppen i Kuu-
tio bland experterna, och fullmaktshandeln 6kade
43 procent fran féregdende ar. Allra néjdaste var
de organisationer som har implementerat ett dub-
belriktat granssnitt.

Képarorganisationernas anvdndning av Kuutio har

fortsatt att véxa. Svarsprocenten for offertférfrag-

ningar som gjorts inom fullmaktshandeln via Kuutio
ifjol var ndstan hundra procent. Experter vardesat-
ter mest enkelheten, snabbheten och tillforlitlighe-
ten i Kuutio.

Motsvarande meddelar 99 procent av skogsdgare
som anvdnt Kuutio for att bestdlla experttjdnster
eller for virkeshandel pd egen hand att anvdnda
tjdnsten igen, och 96 procent av privata skogsdga-
re berattar att de dr ngjda med Kuutios anvén-
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darvdanlighet. Fér dem har Kuutios storsta styrka
varit tjanstens latthet, pdlitlighet och képarnas
ndbarhet.

Totalt 6kade virkeshandelns volym i Kuutio med

en tredjedel, vi uppnddde emellertid inte de till-
vaxtmal som faststdllts i detta avseende. Enligt
Naturresursinstitutets undersdkning Skogsdigaren
2020 overvager 70 procent av alla skogsdgare an-
vandningen av Kuutio, och vér egen undersékning
berattar att 88 procent av experterna tanker 6ka
anvandningen av Kuutio eller dtminstone fortsdtta
anvandningen pd samma niva.

Stédet frdn Suomen Puukauppa Oy:s aktiedgare
har magjliggjort utvecklingen och uppréatthallandet
av en kostnadseffektiv och hégklassig tjdnst. Sma
och effektiva resurser samt en nétverksbaserad
verksamhet haller vara driftskostnader under kon-
troll. Trots investeringar i datasystem har vi kunnat
sd@nka avgifterna som vi bar upp av experter. De ar
nu endast ungefdr halften av det ursprungliga be-
loppet. For privata skogsdgare ar det kostnadsfritt
att anvénda Kuutio.

Forra dret betonade vi Kuutios yrkesmdssiga
anvéndare i Suomen Puukauppa Oy:s strategi. Ar
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Aku Mdkela

2021 hojder vi upp privata skogsdgare jamsides
med experterna. Vart mal &r att aktivera speciellt
nya och oerfarna skogs@gare inom virkeshandeln.
Cirka 40 procent av nya kunder som registrerat sig
i Kuutio &r 2020 hade ingen tidigare erfarenhet av
virkeshandel.

Coronadret visade att det finns efterfrdgan pd& pd-
litliga och sdkra plattformar fér ndthandel. | Kuutio
kan varje skogsdgare sjalv vdlja att géra virkes-
handel antingen med hjalp av en fackman sdsom
en skogsvardsférening med fullmakt, eller genom
att helt eller delvis konkurrensutsatta virkeshan-
deln sjdlv.

Bolagets stabila ekonomi ger goda férutsattning-
ar for att férverkliga var strategi. Vi vill uppnd 25
procents tillvéixt per ar i virkeshandelsvolymen som
sker via Kuutio. | enlighet med strategin fokuserar vi
fortfarande pd virkeshandeln och strévar efter att
uppnd en betydande anvandningsgrad inom finsk
virkeshandel.

Vi fortsatter att lyssna p& kundernas dnskemal
och behov samt att svara pé& dem. Vi vill att saval
virkesképare, forsdljare som formedlare tar ut allt
ur Kuutio.



SUOMEN PUUKAUPPA OY / AKTIEAGARE

AKTIEAGARNA I SUOMEN PUUKAUPPA OY

Kuutio dar jamlik och 6ppen for alla. Vid sidan av aktiedgarna i Suomen Puukauppa Oy
anvdnds Kuutio av tiotals andra organisationer inom skogsbranschen.

Kuutio dgs av Suomen Puukauppa Oy, vars rostberdttigade A-aktier fordelas
ja@mnt mellan sdljarna och képarna av virke.

Ly

FORSALJARE som ar aktiedgare i Suomen Puukauppa Oy
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KOPARE som ar aktiedgare i Suomen Puukauppa Oy
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / EKONOMISKA NYCKELTAL

SUOMEN PUUKAUPPA OY

EKONOMI OCH BOKSLUT

Nyckeltal 2015-2016 2017 2018 2019 2020
Driftsbidrag % -157 % 34 % 35 % 35 % 46 %
Rorelsevinst % -220 % 14 % 20 % 10 % 9 % Omsattningens utveckling
Nettoresultat % -220 % 14 % 19 % 8 % 7 %
1500 000 [~
Soliditetsgrad 74 % 68 % 78 % 83 % 78 %
1200 000 -
Quick ratio 1,3 2,9 3,2 3,8 4,2
Current ratio 13 2,2 2,6 2,8 2,2 900 000 -
Avkastning pé sysselsatt kapital -63 % 1M % 20 % 7% 5% 600 000
Relativ skuldsdttning % 0 % 35 % 14 % 15 % 30 %
Nettoskuldséttningsgrad 38 % 29% 18 % -36% -27% sleleieiele) |7
oL
2016 2017 2018 2019 2020
RESULTATRAKNING 2015-2016 2017 2018 2019 2020
OMSATTNING 178640€ 724598€ 1323227€ 909078<€ 829 279 €
Ovriga rérelseintdkter och rérelsekost- 4184 € 225 891€ 59990 € 1M411€ 35 000 € . . .
Utvecklingen for eget kapital
nader tot.
Personalkostnader totalt -93052€ -141998 € -152973€  -159 576 € -97 567 € 1500000 1
Avskrivningar och nedskrivningar -112000 € -142300€ -207289€ -228658€ -306 070 € 1200 000 |-
totalt
Ovriga rérelsekostnader totalt -370384 € -563295€ -764564€ -441192€ -387758 € 900 000 -
RORELSEVINST -393100 € 102 895 € 258 391€ 91063 € 72885 €
600 000 —
Finansiella intdkter och kostnader -48 € -2181€ -7 274 € -3837€ -2 866 €
RESULTAT FORE SKATT -393147 € 100 714 € 251117 € 87 226 € 70 018 € 300 000 -~
Skatter totalt 0€ 0€ 0€ -10176 € -14 301 € o
RAKENSKAPSPERIODENS VINST -393147 € 100714 € 251117 € 77 051€ 55717 € 2016 2017 2018 2019 2020
Driftsbidrag (EBITDA) -281100€ 245196 € 465679 € 319721€ 378 954 €
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / BOKSLUT

BOKSLUT FOR

RAKENSKAPSPERIODEN
1.1.2020-31.12.2020

RESULTATRAKNING

OMSATTNING
Ovriga rérelseintdkter

Personalkostnader
Léner och arvoden
Lénebikostnader
Pensionskostnader
Ovriga l6nebikostnader
Personalkostnader totalt

Avskrivningar och nedskrivningar
Avskrivningar enligt plan
Avskrivningar och nedskrivningar totalt

Ovriga rérelsekostnader

RORELSEVINST (-FORLUST)

Finansiella intdkter och kostnader
Ovriga rénteintdkter och finansiella intdkter
Rdntekostnader och évriga finansiella
kostnader, dvriga

Finansiella intdkter och kostnader totalt

RESULTAT FOR BOKSLUTS

DISPOSITIONER OCH SKATT
Inkomstskatter

RAKENSKAPSPERIODENS VINST (FORLUST)

000000

11.2020-31.12.2020

829 278,84
35 000,00

-89 223,49
-8 343,23
-9 600,16

1256,93

-97 566,72

-306 069,75

-306 069,75

-387 757,82

72 884,55

1810,76

-4 67712

-2 866,36

70 018,19
-14 301,42
55 716,77

11.2019-3112.2019

909 078,43
11 411,29

-136 850,00
-22726,33
-22148,75

-577,58
-159 576,33

-228 657,75

-228 657,75

-441192,26

91063,38

68,20

-3 905,03

-3 836,83

87 226,55
-10 175,71
77 050,84

BALANSRAKNING

AKTIVA
BESTAENDE AKTIVA

Immateriella tillgdngar

Goodwill

Ovriga utgifter med léng verkningstid
Immateriella tillgdngar totalt

Materiella tillgédngar
Maskiner och inventarier
Materiella tillgéngar totalt

Bestdende aktiva totalt
RORLIGA AKTIVA
Fordringar
Langfristiga fordringar totalt
Kortfristiga fordringar totalt
Fordringar totalt
Kassa och bank
Rorliga aktiva totalt
AKTIVATOTALT

PASSIVA

EGET KAPITAL
Aktiekapital
Fonden for inbetalt fritt kapital
Tidigare perioders vinst (forlust)
Rdkenskapsperiodens vinst (forlust)
Eget kapital totalt

FRAMMANDE KAPITAL
Langfristigt frammande kapital totalt
Kortfristigt frammande kapital totalt

Frdmmande kapital totalt

PASSIVA TOTALT
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31.12.2020

0,00
107214419
107214419

22 085,18

22 085,18

1094 229,37

10 475,89
125 277,92
135 753,81

609 583,62

745 337,43

1839 566,80

5 000,00
1218 800,00
35734,82
55 716,77
1315 251,59

192 004,92
332 310,29
524 315,21

1839 566,80

31.12.2019

80 000,00
762 450,90
842 450,90

14 761,66

14 761,66

857 212,56

11 501,00
143 281,55
154 782,55

584 991,68

739 774,23

1596 986,79

5 000,00
1218 800,00
-41 316,02
77 050,84
1259 534,82

73 529,32
263 922,65
337 451,97

1596 986,79



NOTER ANGAENDE UPPRATTANDE AV BOKSLUTET

Principer for upprdttande av bokslutet

Foretaget hor enligt bokféringslagen till sma féretag och

bokslutet har upprdattats enligt bestémmelserna i SMF 2-3 kap.

Periodiseringsprinciper och -metoder

Avskrivningarna enligt plan har beréknats

utifrdn ekonomisk livsldngd enligt folja

Immateriella tillgédngar
Materiella tillgdngar

Fordndringar i eget kapital

Aktiekapital i rakenskapsperiodens
bérjan och slut

Bundet eget

kapital totalt

Fonden for inbetalt fritt
kapital i radkenskapsperiodens
bérjan och slut 1

Tidigare perioders vinst

(forlust) i rakenskapsperiodens
bérjan och slut
Rakenskapsperiodens vinst (forlust)

Fritt eget kapital totalt

EGET KAPITAL TOTALT
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nde:

2020

5 000,00

5 000,00

218 800,00

35734,82

55 716,77

1310 251,59

1315 251,59

5 @rs linjar avskrivning
25 % restvdrdesavskrivning

2019

5 000,00

5 000,00

1218 800,00

-41 316,02

77 050,84

1254 534,82

1259 534,82

SAKERHETER OCH ANSVARSFORBINDELSER

Sdkerheter som getts for egen rédkning Sdkerhet
Foéretagsinteckningar 250 000,00 €
Hyresansvar 106 130,67 €

Noter angdende personalen och medlemmar av férvaltningsorgan
Genomsnittligt antal under rdkenskapsperioden

2020 2019

2 3

VERKSAMHETSBERATTELSEUPPGIFTER
ENLIGT AKTIEBOLAGSLAGEN

Styrelsens forslag till disposition av bolagets vinst:

Beloppet av de utdelningsbara tillgdngarna i bokslutet ar 1310 251,59 euro, varav
55 716,77 ar rakenskapsperiodens vinst. Styrelsen féreslar bolagsstdmman att rdken-
skapsperiodens vinst pd 55 716,77 euro i sin helhet 6verférs till bolagets fria

egna kapital och att ingen utdelning ldmnas.

Helsingfors 16 februari 2021
Juha Ojala, styrelseordférande Juha Hakkarainen, styrelseledamot
Ari Karhapdad styrelseledamot, Tornator Jussi Linnala, styrelseledamot

Erkki Metsola styrelseledamot, UPM Ville Parkkinen, styrelseledamot

Janne Partanen, styrelseledamot Aku Makeld, verkstallande direktor

REVISIONSANTECKNING

En revisionsberdttelse dver den utférda revisionen har Idmnats den 16 februari 2021i Abo.
KPMG Oy Ab

Revisionsféretag

Esa Kailiala

CGR
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SUOMEN PUUKAUPPA OY / REVISIONSBERATTELSE

REVISIONSBERATTELSE

Till Suomen Puukauppa Oy:s bolagsstamma

Uttalande

Vi har utfort en revision av bokslutet fér Suomen
Puukauppa Oy (FO-nummer 2725071-2) for raken-
skapsperioden 1.1-31.12.2020. | bokslutet ingdr en
balansrdakning, resultatrdkning och noter.

Enligt var uppfattning ger bokslutet i enlighet med
de gdllande finlandska bestdmmelserna om upp-
rattande av bokslut en rattvisande bild av bolagets
verksamhetsresultat och ekonomiska stallning och
uppfyller de lagstadgade kraven.

Grund for uttalandet

Vi har utfort revisionen i enlighet med god revi-
sionssed i Finland. Vart ansvar enligt god revi-
sionssed beskrivs ndrmare i avsnittet Revisorns
ansvar for revisionen av bokslutet. Vi ar oberoende
i forhdllande till bolaget enligt de etiska krav i Fin-
land som gdller var revision och har i évrigt fullgjort
vart etiska ansvar enligt dessa krav. Vi anser att

de revisionsbevis vi har inhdmtat ar tillrdckliga och
andamadlsenliga som grund fér véra uttalanden.
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Styrelsens och verkstdllande direkto-
rens ansvar for bokslutet

Styrelsen och verkstdllande direktéren ansvarar for
upprattandet av bokslutet samt for att bokslutet
ger en rattvisande bild i enlighet med de gdllande
finlandska bestadmmelserna om upprdattande av
bokslut och att det uppfyller de lagstadgade kra-
ven. Styrelsen och verkstdllande direktéren ansva-
rar dven fér den interna kontroll som de bedémer
ar nédvandig for att uppratta ett bokslut som inte
innehdller ndgra vasentliga felaktigheter, vare sig
dessa beror pd oegentligheter eller pd fel.

Vid upprdattandet av bokslutet ansvarar styrelsen
och verkstdllande direktéren fér bedémningen av
bolagets férmdga att fortsatta verksamheten. De
upplyser, ndr sa ar tillampligt, om férhallanden som
kan paverka féormagan att fortsdtta verksamheten
och att anvénda antagandet om fortsatt drift. An-
tagandet om fortsatt drift tilldmpas dock inte om
man avser att likvidera bolaget eller att upphora
med verksamheten eller om det inte finns ndgot
realistiskt alternativ till att géra ndgot av detta.
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Revisorns ansvar vid revision
av bokslutet

Vara mal ar att uppnd en rimlig grad av séker-

het om huruvida bokslutet som helhet innehdller
ndagra vasentliga felaktigheter, vare sig dessa beror
p& oegentligheter eller pa fel, och att [dmna en
revisionsberdttelse som innehdller vart uttalande.
Rimlig sdkerhet &r en hog grad av sdkerhet, men ar
ingen garanti for att en revision som utférs enligt
god revisionssed alltid kommer att upptdcka en
vasentlig felaktighet om en s@dan finns. Felak-
tigheter kan uppstd pd grund av oegentligheter
eller fel och anses vara vasentliga om de enskilt
eller tillsammans rimligen kan férvéantas paverka
de ekonomiska beslut som anvdndare fattar med
grund i bokslutet.

Som del av en revision enligt god revisionssed an-

vdnder vi professionellt omdéme och har en profes-

sionellt skeptisk installning under hela revisionen.

Dessutom:

« Identifierar och bedémer vi riskerna fér vésentliga
felaktigheter i bokslutet, vare sig dessa beror pd



oegentligheter eller pa fel, utformar och utfér
granskningsatgdrder bland annat utifrdn dessa
risker och inhGmtar revisionsbevis som ar tillrack-
liga och dndamalsenliga fér att utgéra en grund
for vart uttalande. Risken for att inte upptdcka en
vdsentlig

felaktighet till foljd av oegentligheter &r hégre

an for en vasentlig felaktighet som beror pa fel,
eftersom oegentligheter kan innefatta agerande
i maskopi, férfalskning, avsiktliga uteldmnanden,
felaktig information eller dsidosdttande av intern
kontroll.

Skaffar vi oss en férstdelse av den del av bolagets
interna kontroll som har betydelse for var revision
for att utforma granskningsdtgdrder som ar [amp-
liga med hdansyn till omstdndigheterna, men inte
for att uttala oss om effektiviteten i den interna
kontrollen.

Utvarderar vi lampligheten i de redovisningsprin-
ciper som anvdnds och rimligheten i styrelsens och
verkstdllande direktérens uppskattningar i redo-
visningen och tillhérande upplysningar.

Drar vi en slutsats om Idmpligheten i att styrelsen
och verkstdallande direktoren anvénder anta-
gandet om fortsatt drift vid upprattandet av
bokslutet. Vi drar ocksd en slutsats, med grund i
de inhdmtade revisionsbevisen, om huruvida det
finns ndgon vasentlig osdkerhetsfaktor som avser
sddana hdndelser eller férhdllanden som kan leda
till betydande tvivel om bolagets formdga att
fortsatta verksamheten. Om vi drar slutsatsen att
det finns en vasentlig osdkerhetsfaktor, mdste vi

i revisionsberdttelsen fasta uppmdarksamheten

pd& upplysningarna i bokslutet om den vésentliga

000000

osdkerhetsfaktorn eller, om sddana upplysningar
ar otillréckliga, modifiera uttalandet om bokslu-
tet. Vara slutsatser baseras pd de revisionsbevis
som inhdmtas fram till datumet fér revisions-
berdttelsen. Dock kan framtida héindelser eller
fornallanden géra att ett bolag inte langre kan
fortsdtta verksamheten.

- utvarderar vi den évergripande presentationen,
strukturen och innehdllet i bokslutet, daribland
upplysningarna, och om bokslutet &terger de un-
derliggande transaktionerna och héndelserna pda
ett satt som ger en rattvisande bild.

Vi kommunicerar med dem som har ansvar for bo-
lagets styrning om bland annat revisionens plane-
rade omfattning och tidpunkten fér den samt om
betydelsefulla iakttagelser under revisionen, dar-
ibland betydande brister i den interna kontrollen
som vi identifierat under revisionen.

Abo den 16 februari 2021
KPMG OY AB

Esa Kailiala
CGR
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GOR REKLAM
I KUUTIO®-TUANSTEN

Visste du att du férmanligt kan képa reklamplats i Kuutio.fi?

Kuutio.fi ar en utmdarkt plattform fér annonsérer som vill né skogsdgare pa ett effektivt
sdtt och goéra sig mer kdnda bland skogsdgarna. Det finns olika alternativ, sdsom

webbannonser, redaktionell reklam och annonser i nyhetsbrev. Alla alternativ kan
skraddarsys efter behov!

Mer information:

Kuutio.fi/mainostajalle Kuutio betjénar ocksa pa svenska.
Aku Mdakeld, 040 660 5160 Las mer: www.kuutio.fi/sv

aku.makela@kuutio.fi

KONTAKTINFORMATION

S;omen Puul;qtszopq Oy Aku Mékeld [ ) Kundstod for
FO-nummer 2725071-2 verkstdllande direktor k =
Post- och besdksadress +358 40 660 5160 S ogsqure

\/ Energigqtqn 4 aku.makela@kuutio.fi

A 00180 Helsingfors o @MakelaAku . -
,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, ® Aku Makeld . E,"s ks‘ °t, .

\ / \ / WUTIO® & uki@kuutio.
ar

ett varumdrke registrerat av Stod per telefon
Suomen Puukauppa Oy. tfn 0200 58 810
KUUTIO® puukauppapaikka Stod for professionella
&r Suomen Puukauppa Oy:s anvdndare
bifirma. tuki@kuutio.fi

@ o«Kuutioi @ #Kuutio www.kuutio.fi @) Kuutiofi
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