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vuotta sitten Keski-Suomen
Uuraisilla aloitteli pieni koti-
mainen toimija salaojaput-
ken valmistusta. Monta tari-
naa mahtuu naihin vuosikymmeniin, joiden
aikana Meltexistd on kasvanut yksi johtavis-
ta infra-tuotteiden valmistajista ja jakelijois-
ta Suomessa. Jatkossa t&té tarinaa kirjoite-
taan mydés Pohjanlahden toisella puolen, kun
olemme viemassé uniikkia konseptiamme
Ruotsin-maalle.

Kuluva juhlavuosi ei ole ollut meillekdan
pelkkad juhlaa, ja vuosi on ollut varmasti kai-
kille rakentamisen parissa toimiville haasteel-
linen. Etenkin asuntorakentamisen maaran ro-
mahtaminen ennétyksellisen alas on nékynyt
rakennusalan tilauskannoissa lahes kaikilla.
Toki rakentaminen on suhdanneherkka toimi-
ala, joka on selvinnyt haasteista aiemminkin.

Vaikka haasteita riittdd, on alalla myés val-
tavasti edellytyksia kasvulle. Vastuullinen ja
vahapéaastéinen rakentaminen luo tulevaisuu-
dessa uudenlaisia mahdollisuuksia koko ra-
kennusteollisuudelle. Tahdn me myds uskom-
me vakaasti.

Useat kilpailijamme tehostavat toimintaan-
sa siirtdmalla tuotantoa pois Suomesta. Me
Meltexilld uskomme vahvasti siihen, etta tule-
vaisuuden kilpailukykymme pohjautuu nimen-
omaan kotimaisiin, vastuullisesti lahelld asi-
akasta valmistettuihin tuotteisiin. Tama antaa
meille my®s mahdollisuuden reagoida nopeasti
asiakkaiden muuttuviin tarpeisiin.

Jotta seuraavatkin 30 vuotta olisivat meil-
le ja asiakkaillemme menestyksellisig, inves-
toimme ja kehitdmme toimintaamme jatkuvas-
ti. Uusin ja nakyvin investointimme on uuden
konseptimme mukaisten toimitilojen rakenta-
minen Turkuun vuonna 2024. Taman myo6ta
pystymme palvelemaan entistékin paremmin
Varsinais-Suomen asiakaskuntaa — putki ja kai-
vo kerrallaan.

Rakentavasti
Teemu Pohjonen
Myynti- ja markkinointijohtaja
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Meltexin hiilijalanjalki laskettiin -
Ydintoiminnan aiheuttamat padstot
pienet suhteessa toiminnan kokoon

Reilu varasto ja puolen kilometrin noudot
- Jyvaskylan myymdldssa hyva meininki
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kuin junan vessa

Tuotekehitys uudelle tasolle - Tdalta
tulevat Meltexin tuoteryhmapdallikot

WINFRA Oy -
Tuulivoimarakentamisen edelldkdvija
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KOTIMAISET
KAAPELINSUOJATUOTTEET

VAATIVAMPAANKIN
SUOJAAMISEEN

Valikoimastamme [6ydat kattavasti
kotimaiset kaapelinsuojatuotteet
niin ylityksiin kuin alituksiinkin.
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Kotimaahan kotimaista
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Teemu Pohjonen, myynti- ja markkinointijohtaja
VASTAAVA TUOTTAJA

Rene Makinen, markkinointipaallikké
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Juhani Koskinen | Louhos Digital
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Niko Sieppi | Rabbit Visuals

ULKOASU

Mikko Leino | Suokukko Design

PAINO

Grano Oy

KANNEN KUVA
Niko Sieppi




Meltexin ll'l 5lam askettiin

lImastovaikutukset ja

pddstojen minimointi om
ollut jo vuosia iso 0sa
Meltexin toimintaa. Tamd
on konkreettisesti nakyny:
mm. vesivoimalla tuotetun
sahkon kaytossa.

Meltexin toiminnan
synnyttamadt .
kasvihuonekaasupdastot
vuodelta 2022 Iaskettnn
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iilijalanjaljen laskennan otti-
vat vastuulleen HSE-paallikkd
Kimmo Virtanen sek opinndy-
tetyonsa aiheesta tehnyt ener-
gia- ja ympaéristétekniikan insi-
nooriopiskelija Johannes Hakala Jyvaskylan
ammattikorkeakoulusta.

"Merkittavin osa Meltexin paastoista, 85 %,
syntyy erilaisista hankinnoista, ja niihin on
mahdollista vaikuttaa l&hinna toimittajavalin-
nan kautta”, Hakala kertoo.

Ydintoiminnan aiheuttamat ilmastopaastot
olivat kuitenkin pienet kasiteltaviin raaka-ai-
nemaariin ndhden, vastaten noin 770 tonnia
hiilidioksidia, eli vain 1,7 % kokonaisuudesta.
Tama vastaa noin 75:n keskivertosuomalaisen
hiilijalanjalkea.

”"Mik&an ei siis ole huolestuttavalla tasolla,
ja esimerkiksi jatteiden paastot olivat loppu-
jen lopuksi todella pienet suhteessa toiminnan
kokoon. Aika vastuullisella pohjalla on meidan
oma tuotanto, mutta nyt mietitddn miten tata
toimintaa voitaisiin jatkossa viela kehittda”, sa-
noo Virtanen.

Meltexin kokonaishiilijalanjélki vastasi vuon-
na 2022 noin 44 300 tonnia hiilidioksidia,
joka vastaa 4 300:n suomalaisen vuosittaista
ilmastovaikutusta.

”Sekin on hyédyllinen luku oman toiminnan
kehittdmisessa ja seuraamisessa, vaikka kun
ei tehda itse raaka-ainetta, niin siihen on to-

e

della vaikea vaikuttaa. Jos ei sitten vaihdeta® Kii

raaka-ainetta muovista joksikin muuksi”,
Virtanen kertoo.

Syynissa kolme scopea

Yritysmaailmassa on yleisesti kaytdssa
Greenhouse Gas Protocol -niminen standardi,
joka antaa hiilijalanjélkilaskentaan periaatteet,
joilla firman toiminta pitéda analysoida.

"Tehtavana oli miettia ja laskea, mité kaik-
kia kasvihuonekaasuja toiminnasta lopulta
paatyy ilmakehdan ja aiheuttaa ilmaston-
muutosta seuraavien sadan vuoden aika-
na”, kertoo Hakala.

”Laskijalla on tosi paljon vastuuta ja val-
taa tehda perusteltuja valintoja siind, miten
tdma asia lasketaan. Laskennassa tutkitaan
kolmea eri vaikutusaluetta, eli scopea.”

Ensimmaisessa scopessa selvitetdan, mita
firmalta pd&see suoraan taivaalle, kun kiin-
teistdissa poltetaan polttoaineita, tai omiste-
tut ajoneuvot polttavat polttoaineita.

"Meltexilla esimerkiksi kaytetdan pro-
paania kaivojen rotaatiovalussa Keuruulla”,
Hakala avaa.

Toinen vaihe késittelee sitd, mita energiaa
yritys kayttaa.

"Minkalaista sdhkdé kaytetaén ja milla ta-
valla se on tuotettu, minkalaista kaukolam-
podéa kaytetdan, kaytetddnké-j 3

tysté tai paaseek

"Me tullaan toistamaan
tdmad laskenta joka
VUOSi ja siten pystytdan
vertailemaan meidan
omaa toimintaa ihan
vuositasollakin. Ja

nyt kun pddstiin jo
ndihin tarkkuuksiin,
niin se on tosi hyvd
ldhtokohta toiminnan
kehittdmiseen."

-Kimmo Virtanen






Meltexin k&yttdma vesivoimalla tuotettu
s&hko pienensi ilmastovaikutusta, yleissah-
kolla ydintoiminnan paéstot olisivat olleet yli
kaksinkertaiset.

”Se on ollut ihan selked investointi ja tah-
totila, eika sité ole otettu kayttdo6n sen takia,
ettd nyt tehdéén hiilijalanjélkilaskentaa. Se
on ollut meilld useamman vuoden kaytdssa
sen takia, ettd johto on nain halunnut toi-
mia”, kertoo Virtanen.

"Nyt se sitten palvelee tata asiaa kivasti,
kun suoraan ndhdaan, mika sen konkreetti-
nen vaikutus on firman hiilijalanjéljessa.”

Omat polttoaineet ja energia ovat siis en-
simmainen ja toinen vaikutusalue. Niit4 voi-
daan vertailla muidenkin yritysten kanssa ja
suhteuttaa esimerkiksi liikevaihtoon tai hen-
kiléstébn maaradan. Kaksi ensimmaista sco-
pea hahmotetaan usein yhdessa yrityksen
"ydintoimintana”.

Scope kolme on suurempi paletti ja sisal-
t&4a kaiken muun firman toiminnan. Sita onkin
hieman hankalampi vertailla eika lukua koeta
niin hyddylliseksi, koska siitd voi rajata asioi-
ta pois suhteellisen perustellusti.

Meltexin tapauksessa laskennan ulkopuo-
lelle rajattiin myytyjen tuotteiden prosessoin-
ti, kayttd, kaytdsté poisto seka sijoitukset.
Rajaus tehtiin 1ahinna siksi, koska kyseessa
oli ensimmainen laskentavuosi. Laskentaa ja
sen tarkkuutta kehitetdan jatkuvasti.

"Vertailun pohjalta voidaan kuitenkin sa-
noa, ettd Meltexin ilmastovaikutus oli maltil-
linen suhteutettuna liikkevaihtoon ja tydnteki-
jéiden maéaraan”, Hakala tiivistaa.

Vastuullisuusraportointi pakolliseksi

Hiilijalanjalkilaskenta toimii hyvana tukena
Meltexin vastuullisuusraportoinnissa, joka tu-
lee vuodesta 2024 eteenpéin pakolliseksi kai-
kille yrityksille, jotka tayttavat kaksi kolmesta
kriteeristé: yli 250 tydntekijaa, yli 40 miljoonan
euron liikevaihto tai yli 20 miljoonan euron tase.

"Nyt me hahmotetaan ihan yleisellkin ta-
solla millaiset iimastovaikutukset toiminnal-
lamme on, ja mitk& osa-alueet oikeasti aihe-
uttavat niitd kaasuja ilmaan”, sanoo Kimmo
Virtanen.

"Me tullaan toistamaan tdma laskenta joka
vuosi ja siten pystytdéan vertailemaan mei-
dén omaa toimintaa ihan vuositasollakin.
Ja nyt kun paastiin jo ndihin tarkkuuksiin,
niin se on tosi hyvé lahtékohta toiminnan
kehittdmiseen.”

Tulevaisuudessa Meltexin on myés hel-
pompi hahmottaa millaisia tavoitteita ilmas-
tovaikutusten suhteen halutaan asettaa, ja

* Raaka-aineen sisdinen kierritys on ollut
illd jo pitkdan kaytossa.

e N

millaisilla mittareilla néiden tavoitteiden saa-
vuttamista mitataan.

Scope 1:n ja 2:n osalta Meltexilld on nyt
selkedt stepit ja polku hiilineutraaliutta koh-
ti suunniteltuna. Ja se on Virtasen mukaan
ihan tehtévissa.

"Eika se tarkoita sité, ettd anekaupalla os-
tetaan kompensointia. Vaan ihan kaytan-
ndn toimenpiteilla paastdan jo hyvin ldhelle
sitd, ettd itse kompensoinnin mééré voi olla
minimaalinen.”

”Aina pitaa tietenkin ensin pyrkié perus-
tellusti ja jarkevésti pienentdmaan ne omat
paastot ennen kuin kompensoidaan, koska
muuten voisi vain kompensoida kaikki paas-
tot istuttamalla puita, eika tarvitsisi ajatel-
la ollenkaan toiminnan kehitysta”, Virtanen
paaluttaa.

Mutta millainen se konkreettinen suunni-
telma Meltexin vastuullisuuden lisddmisek-
si sitten on?

”Sen liséksi, ettd vdhennetdan joutokayntia
ja seurataan polttoaineiden kaytt64a, niin et-
sitdan ndille ympéristdystavallisempia vaih-
toehtoja. Tietysti sitten toiminnan sahkois-
tyminen tulee sillékin puolella enemman ja
enemman eteen.”

”Ja lisédtdan uusiutuvien energioiden kayt-
t6a esimerkiksi [lAmmityspuolella. Suomessa
on se hyva tilanne, etta naihin asioihin on
helppo itse vaikuttaa. Olosuhteet ovat suo-
peat”, kiittaa Virtanen. &
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Reilu varasto ja
puolen kilometrin noudot
[ 1 J

Jyvaskylin myymilassa

HYVA MEININKI

Meltexin juuret ja niin sanottu pddkallopaikka l0ytyvat

Jyvdskyldstd. Meltex tunnetaankin Jyvdsseudulla mainiosti
ja markkinaosuus omissa tuotteissa on merkittdva.
Jyvaskyldn Puuppolantien myymadldssd hyodytddn valtavasti

siitd, ettd tehtaat ja pddvarasto ovat samalla tontilla.




arastovalikoimaan kuuluvia tuottei-
ta on yleensa reilusti varastossa.
Tosin Meltexin Palokan tontti al-
kaa olla sita kokoluokkaa, etta jo-
tain tuotteita joutuu hakemaan jo
melkeinpé puolen kilometrin p&asta”, nauraa
myymalapaéllikkd Arttu Natunen.

Meininki Jyvéskyldn myymalassa on ajat
huomioiden oikein hyva.

"Tosin ei niin vauhdikas kuin parina aikai-
sempana vuonna on totuttu. Koko vuosi on ol-
lut kahta edellisté rauhallisempi johtuen raken-
tamisen volyymin laskusta”, Natunen kertoo.

Kuluttajamarkkinointia Palokan myymalas-
ta ei enda juurikaan tehd&, mutta puskaradio
ohjaa asiakkaiksi my®s uusia omakotirakenta-
jia sekd saneeraajia. He ovat myd&skin oikein
tervetulleita.

"Ei yhtdan asiakasta”

Natunen itse saapui taloon kevaalla 2005, jol-
loin Jyvaskylan myymala oli vasta rakenteilla.

"Ensimmainen kesani ja syksyni meni nou-
topihalla. Kassakoneet meilld oli noin 6m? pi-
hamyyntikopissa, johon ei kahden tai kolmen
myyijén lisdksi montaa asiakasta kerralla mah-
tunut”, muistelee Natunen.

"Talven 2005-2006 olin uudessa myymal&s-
sa itsekseni ja mm. jérjestelin myymaélan kalus-
teita seké& varastoa. Silloin oli vield talvipaivia,
kun ei kdynyt valttamatta yhtaén asiakasta.”

Vuosien varrelle on mahtunut sen verran
my6s kommelluksia, ettei Natunen osaa nostaa
jalustalle mitdén yksittaistd sattumusta. Mutta
yksin hdnen ei endé tarvitse myymalassa pai-
vidan viettda, henkildsté kun on kasvanut jo
11 ihmiseen.

TN
A,
‘ ‘ Timo Narhi tayttaa hyllyt
’ kokeneella otteella.

”Sorvojan Jukka vetad Jyvasseudun yri-
tysmyyntié ja hanen tiimiinsé kuuluu kaksi yri-
tysmyyjéa. Liséksi meilld on nelja noutomyy-
jaa ja kolme varastotydntekijdd”, Natunen
laskeskelee.

”Porukkaan mahtuu monta persoonaa, mut-
ta hyvin tullaan juttuun keskendmme ja uskon
sen nakyvéan myos asiakkaille.”

Asiakkaan kdynnista joutuisa

Suurin osa Meltex Jyvaskylédn asiakkaista on
maanrakennusliikkeitd, ja tuotevalikoimaa on-
kin rakennettu maanrakennusliikeet edella.
Lisaksi asiakkaissa on maanrakennusliikkei-
14, LVI-liikkeitd, Keski-Suomen kuntia ja jonkin
verran myds yksityisia henkildita.

“Asiakkaasta riippumatta panostamme
asiakaspalveluun ja pyrimme tekemaén asi-
akkaan kaynnisté joutuisan, jotta hdn paisee
taas tydmaalle jatkamaan omia t6itdén”, sa-
noo Natunen.

Kehityksen kehittyessd myds Jyvéskylén
myymalan tilat ovat kuitenkin kéyneet ahtaik-
si, ja esim. valikoiman kasvattaminen ei nykyi-
siin tiloihin end& onnistu. Tahan liittyen tulevai-
suuden toiveet ovatkin selvat.

“Haaveissa on, ettd tulevaisuudessa myyma-
14 saa uudet tilat tai laajennuksen”, Natunen
paattaa. &

"Porukkaan mahtuu
monta persoonaa,
mutta hyvin tullaan
juttuun keskendmme
ja uskon sen ndkyvan
my0s asiakkaille."

-Arttu Natunen



Meltex Seindjoki

Kaivotuotanto

kuin junan vessa

Meltex Seindjoki sai oman kaivotuotantonsa L

kesdn 2023 alussa. Kyseessd oli ainoa talousalue
Suomessa, jossa Meltexilld ei aiemmin ollut
kaivotuotantoa. Mutta nyt siis on.

Tuotantoa alettiin alustavasti suunnitella jo
2018, kun Seindjoen toimipiste perustettiin,
mutta nyt aika oli lopulta kypsd ja

investoinnille ndytettiin vihredd valoa.

li ihan positiivinen juttu, etté kaivo-
tuotannon tulo tdnne hieman kesti.
Pystyttiin miettima&n kaikki vaiheet
sitten valmiiksi”, kertoo yksikdn
paillikko Pertti Saari.

”Kun oli valmista, niin ei ole hirveasti tarvinnut
endé huomata, etta jokin ei toimikaan. Tuotanto
toimii kuin junan vessa.”

Saari itse toimii my®s, vaikka puhuukin pal-
jon. Hanen etenemistahtinsa Meltexilla on ollut
nimittdin mallia rasvattu salama.

"2019 tammikuussa tulin yritysmyyntiin ja sa-
man vuoden elokuussa siirryin sitten p&allikok-
si. On ollut oikein mukavaa kehittaa toimintaa,
liketoiminnallinen kehitys on mun jutun suola.”

”Siind mielessd on kiitollinen asema, etta
Meltexilld saa toimipaikkakohtaisesti kehittda
toimintaa niin kuin parhaaksi nakee, kunhan
hommat menee oikeaan suuntaan. Se on se



edellytys ja talla hetkelld on ollut sen verran hy-
Vvié vuosia, ettei oo tarvinnut kenenk&an puut-
tua”, Saari hymyilee.

Kivuton synnytys

Kaivotuotanto saapui Seindjoelle suhteellisen
kivuttomasti. Mité nyt joitakin laitteita ja kom-
ponentteja sai alussa koronan keskella jonkin
verran odotella. Myds budjetti kasvoi, kun tuot-
teiden hinnat nousivat pandemian myé&ta.

"Kaikki on kuitenkin erikoisrautakomponent-
teja ja niissa oli aika kovat nousut”, muiste-
lee Saari.

Aluksi oli vain 1000 nelién kylm& halli, jossa
ei ollut muuta kuin nosto-ovet.

"Ei ollut mita&n eristeita katossa. Piti tehda
kayttétarkoituksen muutos puolildmpimaksi ti-
laksi, véliseind, puhallusvilla kattoon ja asian-
mukaiset valmistelut, mita Seindjoen kaupun-
ki vaati.”

"Eik& se oikeastaan ollut edes se isoin jut-
tu, laitteistot ja muut oli isoin investointi”, Saari
toteaa.

Mutta mika térkeinta, asiakkaat ovat olleet
Saaren mukaan todella tyytyvaisia siihen, etta
saavat nyt esimerkiksi kiirekaivoja suoraan
Seindjoelta. Nain Meltex pystyy vastaamaan
nopeaan markkinatarpeeseen.

"Ei tarvitse odottaa missdan jonossa kahta
viikkoa, ettd saa sen kolme ponttda tydmaalle.”

Kiirekaivojen lisaksi Seindjoella tehd&an tot-
ta kai myds isoja tydmaita. Muun muassa 130
kaivoa |&hti yhdelle isolle tydmaalle Kauhavalle,
jossa tehddan neljaé eri tienpatkaa.

”Oma kaivotuotanto on ollut iso elementti sii-
hen, ettd on tullut lisda sitoutumista Seindjoen
toimipisteelle. Se on ollut pelkastaén positiivi-
nen juttu. Tietysti asiakaskunta on myds néh-
nyt, ettd heidan tarpeensa on huomattu ja sii-
hen tarpeeseen vastattu”, kertoo Saari.

Uutta vanhaa verta ja YTM

Itse tuotantoon liittyen Sein&joen yksikolla ja
sen pomolla Pertti Saarella kdvi maihd, kun
hén sai rekrytoitua hommiin henkilén, joka oli
jo aiemmin ollut Meltexin Jyvéskylan kaivotuo-
tannossa vuoden verran tdissa.

"Olin joskus 2019-2020 Jyvéskyl&ssa.
Sitten tuli perheenlisdysta ja muutettiin tén-
ne Pohjanmaalle. Silloin jo kysyin, ettd onko
Seindjoelle tulossa kaivotuotantoa, kun ei hy-
vasta firmasta haluaisi irtisanoutua”, muistelee
Eero Syvéjarvi, joka on nyt kolmisen vuotta
my&hemmin p&avastuussa Meltex Seindjoen
kaivotuotannosta.

Hetken aikaa Syvajarvi joutui muita hom-
mia tekem&én, mutta on nyt jo noin kaksi

vuotta ollut vakituisena tydntekijana Seindjoen
Meltexilld. Kaivotuotantovastuun liséksi hén te-
kee myds myyntia.

"Myynnistakin tykka&n ja siind haluaisin
my®s edetd, kun tykkaén olla ihmisten kanssa
tekemisissa. Tadma tyd on kuitenkin monipuo-
lista ja vastuuta on enemmén kuin aikanaan
Jyvéskylassé oli", Syvéjarvi kehuu.

Koputetaan puuta, mutta kirjoitushetkella
ei Syvajarven kaivoista ollut tullut yhtakaan
reklamaatiota.

“

" YTM, eli yhdess tekemisen meininki, ohjaa
Pertti Saarta (vas.) ja Eero Syvéjdrved.

"Se on aika hyva téllaisessa hommassa.
Kun kyseessé on kasityd kuitenkin, niin on
aika palkitsevaa sekin, etteivat oo asiakkaat
valittaneet. Sen sijaan on tullut tosi positiivis-
ta palautetta, kun on saanut niin nopealla ai-
kataululla tehtya.”

Toistaiseksi Syvéjérvi valmistaa kaivoja
Seindjoella yksin, mutta vieressd myds toinen
tyOpiste odottaa tayttajadnsa.

"Olisihan se kiva, jos kaveri tulisi.
Tulevaisuudessa myds esimieshommat voi-
si kiinnostaa, se voisi olla mielekdstad”, poh-
tii Syvajarvi.

Pertti Saaren mukaan myds koko Meltex
Seindjoen porukka on tosi innoissaan omasta
kaivotuotannosta.

"Kaikki myyjat ovat nostaneet niin monta
peukkua pystyyn kuin vain pystyy (toim. huom.
eli keskimaarin kaksi per myyja). Se on ollut iso
juttu, tésté& on hyva jatkaa eteenpéin ja hieno
positiivinen ilmapiiri on ymparill.”

Kuten sanottua, loppujen lopuksi kaikis-
ta térkeinta on kuitenkin Meltexille ominainen
hyva tiimihenki.

"Se pyritddn pitdmaén ja saamaan tulosta-
kin aikaan. Vaikka yksi mies tekee kaivoja, niin
joku ne pakkaa, joku hankkii tavarat ja joku
ne vield myykin. Kylla se on yhdessé tekemi-
sen meininki, eli YTM, mita t4alla korostetaan”,
Saari paattas. @




1 (01 (T3] uudelle tasolle

Taalta tulevat Meltexin

TUOTERYHMAPAALLIKOT

Meltex alkoi syksylld 2022 rakentaa uutta konseptia,
joka kulkee nimelld tuoteryhmadpdadllikot. Kyseessd
on siis yksittaisten tuotteiden johtajat, jotka vetdvadt
tuotekehitystd ja vievat sen uudelle tasolle.
Tuoteryhmdpdadllikoita ovat tdlla hetkelld

Jaakko Kovanen LVI-puolella sekd Juho Jaatinen,
jonka vastuualueena on pumppaamot.

llaan haalittu mm. yritysostoil-
la rutkasti tuotanto- ja teknis-
t4 osaamista. Nyt tdhdataan
siihen, ettd valjastetaan kaikki
osaaminen aktiivisesti kdyttoon
ja saadaan koko koneistosta mahdollisim-
man paljon irti”, Jaatinen kertoo.

"Meilla on vahva verkosto myyntipuolella,
putki- ja kaivotuotantopuolella sekd suoda-
tinkangaspuolella. Halutaan ottaa enemman
irti myds pumppaamotuotannosta.”

Jaatinen toimi ennen nykyista pestia pe-
réti kahdeksan vuotta Meltexin tukkumyyn-
nin yksikdén paéllikkdna, eli myyntipuo-
len “El Jefend”. Kesélla 2022 tuli kuitenkin
haku uuteen tehtévaan, ja Jaatisen kiinnos-
tus herasi.

"Sitten ne hoéldmoét valihtivat minut. Ja
syksystéd alkaen olen tehnyt tdssd néaita
hommia”, hymyilee Jaatinen.

Tuoteryhmapé&allikén tydsséa Jaatista kiin-
nosti toimenkuvan laajuus.

"Tah&n kuuluu hankinta- ja tuotekehi-
tysvastuuta. Sitten on myds péivittaista
tekemistd, kuten tarjouslaskentaa ja on-
gelmanratkontaa. Se vaikutti semmoiselle
haasteelle, missa saa tatd omaa kunnianhi-
moa kayttad hyddyksi. Ja toivottavasti 16y-
ta4 joka paiva itsensa erilaisista tilanteista.”

"Minulla on lisdksi tekninen koulutus.
Insindori kun olen koulutukseltani, niin sita
kautta minua kiinnostaa luonnollisesti myés
tekniikka”, Jaatinen sanoo.

Uuden aloittaminen ja sen rakentami-
nen ovat myds Jaatisen mieleen. Ja kova

tahtotila on, ettd Meltexisté tulee jonain péi-
véna Suomen kovin toimija alallaan.

"Tassd ndkee, ettd mihin asti omat ja
Meltexin rahkeet riittdvat tdméan bisneksen
kehittdmisessa.”

Uutta luodessa ei tietenk&an voida kokonaan
vélttya kaynnistysvaikeuksiltakaan, silla opitta-
via asioita on melkoinen maara.

”Siind mielessd varmasti tdssd on ollut
myds tuskanhiked otsalla. Mutta sitten myds
hyvid hetkié ja onnistumisen tunteita”, kertoo
Jaatinen.

Laajennusta yritysostojen kautta

Meltexin pumppaamotoiminta on viime vuosina
laajentunut yritysostojen kautta, kun Keuruulla
sijaitseva PA-VE ja Vantaan Nestekniikka ostet-
tiin osaksi Meltexia.

”Se sulauttaminen tehtiin melko maltillisesti,
kun haluttiin, ettd yksikdissa séilytetdan tietyt
toiminnallisuudet. Sitten kuitenkin huomattiin,
etta sitd hommaa voidaan valjastaa paljon suu-
rempaan kasvuun.”

"Vaatii laajan katsannan tai lintuperspektii-
vin ymmartéakseen, ettd bisnes voi olla jotain
muutakin kuin se on nyt. Meltexin ndkemys on
siind hyddyksi, koska meilla on hyédynnetta-
véna eri paikkakunnat, varastot ja tuotanto-or-
ganisaatiot. Voidaan jatkojalostaa tata todella
laajalti, kun vaan hahmotetaan, mita tyokaluja
meilld on kaytdssa”, Jaatinen sanoo.

Tuoteryhméapaallikén tydnkuvaan kuu-
luu myés eri toimittajien tapaaminen, kilpai-
lutus, kumppanien tarjoamien ratkaisujen
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kartoittaminen ja alihankkijaverkoston luomi-
nen. Yksi puoli on myds oman henkildstén tuo-
tekoulutus. Puuhaa siis riittaa.

"Ja kaupan paalle tulee vield huoltoliiketoi-
minta. Meilld on kaksi omaa huoltohenkil6a
PK-seudulla”, jatkaa Jaatinen.

"Sen huoltoliiketoiminnan kasvattaminen on
yksi térkea seikka, etta saataisiin laajennettua
sitd muuallekin kuin PK-seudulle. Haluaisimme
pystyé tarjoamaan kayttddnottoja ja huoltopal-
veluita kaikilla paikkakunnilla, joissa meilld on
oma myymala.”

Juho Jaatisen tydpéivéat ovat uuden toimen-
kuvan my6tad muuttuneet taysin.

"Tama sisaltaa paljon uuden oppimista. Olen
itse melko hatéinen ja kérsimé&tén persoona.
Haluaisin, ettd kaikki tapahtuu heti ja kaiken
oppii heti.”

"Taytyy kuitenkin ndyrtya siihen, etta se ot-
taa omaa aikansa. V&hén itsensa kehittdmisté
ja koulutusta samalla”, Jaatinen sanoo.

Erinakoisia kehityskohteita on I6ytynyt siis
myos tuoteryhmapaillikdsta itsestdédn. Seka
tietotaidon kasvattaminen ettd henkinen kas-
vu on ollut huomattavaa.

"Toisaalta ainahan sité pitd& pyrkia olemaan
parempi versio itsestaan. Joka péiva.”

""Aivot omissa késissa"

Yksi selkedsti konkreettinen uusi asia Meltexin
pumppaamotoiminnassa on ollut oman ohja-
uskeskustuotannon aloittaminen.

"Nyt meilld on omissa ké&sissa uusi tuotanto,
joka linkkaa pumppaamoihin. Sanotaan niin,
ettd pumppaamon pumppu on sydan ja ohja-
uskeskus aivot. Nyt meilld on ne aivot omis-
sa kasissd. Se on merkittava juttu”, kertoo
Jaatinen.

Asiakkaiden arjessa Meltexin uusi tuoteryh-
mépaallikkdkonsepti nakyy niin, ettd heidan
tahtotilojaan kuunnellaan entistédkin enemman.

"Me pyrimme ratkomaan erindkéisid ongel-
mia, joita tydmaalla syntyy. Esimerkiksi asen-
nettavuus on huomioitu tuotekehityksessa, jot-
ta meiddn pumppaamon voisi kasata véhan
joustavammin.”

"Eik& sitd tarvitsisi aina raatéldida tehtaalla,
vaan se pystyttéisiin tekemaan joustavasti ty6-
maalla. Se on merkittéva juttu, koska tydmaalla
tilanteet muuttuvat”, Jaatinen sanoo.

Meltex ei itse tee lasikuituisia pumppaa-
moita, mutta niité kylld myydaén niin kauan
kuin asiakaskunta haluaa. Ja kun omassa
tuotannossa on muovituotteet, niin Meltexilla
on todella laaja valikoima tuotteita asiakkaan
tarpeisiin.

"Liséksi pyrimme tarjoamaan yha parempaa
asiakaspalvelua meidan asiakkaille. Nyt meilld
on joku taho, jonne kaikki palautteet voidaan
ohjata ja ne otetaan sitd kautta kasittelyyn”,
kertoo Jaatinen.

"Toivottavasti se nékyy asiakkaalle niin, etta
heidan avullaan me kehitetddn markkinoille pa-
ras mahdollinen tuote.” (9]

Tuoteryhmépdallikkd Juho
Jaatisen orkesteriin kuuluu kolme

teknistd asiantuntijaa, huolto- ja

-+hallintokoordinaattori, varastotyﬁnt;‘m

_sekd kaksi huoltotydntekijad.
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WINFRA Oy .
Tuulivoimarakentamisen

Vesta®

EDELLAKAV)

Pohjois-Pohjanmaan ldnsiosassa, Raahen ja Oulun
vdlimaastossa, sijaitsee kunta nimeltd Siikajoki. Suomen
Hyotytuuli rakentaa Siikajoelle 38:n voimalan tuulivoima-
alueen, jonka on tarkoitus valmistua vuonna 2025.
Meltex on mukana projektissa yhteistyokumppaninsa \
WINFRA Oy:n kautta. WINFRA palvelee yrityksid

ja julkista sektoria erityisesti haastavissa

maarakennus- ja infrarakentamisen projekteissa.




oissa kevadna muutettiin nimea.

Aiemmin oltiin Maarakennus Ville

Niemeld. Laajasti tehd&an infrara-

kentamista isoille rakennusliikkeille,

kaupungeille, kunnille ja esimerkiksi
Oulun satamalle”, selventdd WINFRAN toimi-
tusjohtaja Ville Niemela.

"Ne ovat useimmiten p&durakointikohteita ja
sitten on paljon téllaisia projekteja kuten tama
tuulivoimapuisto, jossa InfraBuilders on paa-
urakoitsijana, ja me heidan aliurakoitsijanaan.
Voisi sanoa, etta tdssa Oulunkin alueella mei-
dan asiakaskunta on tosi laaja”, Niemela avaa.

WINFRA ja Ville Niemela lahtivat jo vuon-
na 2020 tuulivoiman rakentamiseen mu-
kaan. Viime vuosina yritys on tehnyt niin pal-
jon tuulivoimatoita, ettd he alkavat tavallaan
olla jo erdanlainen tuulivoiman rakentamisen
edelldkavija.

“Ollaan tehty jo yli 100 tuulimyllyn pohjaa,
joten sillakin rintamalla ollaan aika vahva toi-
mija téll hetkella. Téanne Siikajoellekin me teh-
daan periaatteessa kaikki mita tdmén puiston
maarakentamiset vaatii; tiestén, kaapeloinnit,
nostokenttid/varastoalueita ja myllynpohjia”,
luettelee Niemela.

"Perustus- ja raudoitustditd ei nail-

|14 aloilla tehdd, ne kuuluu paaurakoitsija
InfraBuildersille.”

WINFRANn maarakennusty® vaatii totta kai
myds mm. suodatinkankaita, muoviputkia
sekd rumpuja, ja silloin Meltex astuu kuvaan.

"Tanne on tullut Meltexiltd suodatinkankaat
ja kaikki rumpuputket. Yhteensa sellaiset 15

rekkaa”, kertoo Meltex Kempeleen yksikdn
paéllikké Joonas Halmetoja.

"Vaikka ajattelee, etté tuotteita ei ole katego-
risesti mennyt kovin montaa, niin maéra on kyl-
|18 semmoinen, ettd Palokan tehtaalla on ajo-
jarjestelijat hieroneet véhan silmi&an. Ei puhuta
ihan pikkuisista méarista.”

Tuulipuistoa rakennettaessa tydmaaréat ovat
todella isoja. Massoja kun liikutellaan, niin pu-
hutaan heti hehtaareista tai kilometreista.

"Talldkin puistolla on uutta, kunnostettavaa
tiestda 37 kilometrid”, Niemeld sanoo.

Kilpailu on kovaa

Vuonna 2021 WINFRA oli tekemasséa 21:n voi-
malan tuulipuistoa aivan nyt valmistuvan puis-
ton viereen, joten alue on selkeésti otollinen
tuulivoimalle ja Siikajoen kunta haluaa panos-
taa siihen. Tuulivoiman rakentaminen saat-
taa kuitenkin tapahtua miss& pdin Suomea
tahansa.

"Edellinen puisto meilld oli Porissa.
Tuulivoimahommilla on paljon uusia toimijoi-
ta ja kilpailu on kovaa. Se miten parjaat, on
ensinnakin hirveasti siitd omasta tekemisestd
kiinni”, kertoo Niemela.

"Teet oikeita asioita ja saat kilpailuetua sil-
14, ettd tehokkuus pysyy. Meillékin on kalusto
ihan uusinta uutta ja monesti mietitdan paasto-
ja sekd ympaéristondkdkulmaa. Siindkin ollaan
montaa kilpailijaa védhan eelld.”

Niemela osaa monen tuulivoimaprojektin ko-
kemuksella sanoa, etta rakennustarvikkeiden




"Sitd ei moni
ymmarrdkddn, kuinka
valtavan séhkomddran
Iso tuulipuisto tuottaa,
kun se on valmis.

Kylld siind muutama
kotitalous saa katsoa
telkkaria - ainakin
tuulisella saalld.”

-Ville Niemeld

saanti on niissd ehkd jopa tavallistakin
térkedmpaa.

"Meltexinkin kanssa on melkoisen tarkeaa,
ettd tavara tulee just silloin kun tarvitaan, eika
paivan tai kahden jélkeen. Meidan tydsuoritus
vaatii materiaaleja ja jos se rupeaa tokkimaan,
niin ei voi meidénkain homma silloin edistyd”,
Niemela sanoo.

Siikajoen uuden tuulipuiston yksi tuulimyl-
ly voi tuottaa 6,2 megawattia sdhkodé paivas-
sd. Ja kun myllyja on 38, niin maksimituotto
paivassé on ldhes 240 megawattia. Vertailun
vuoksi esim. Olkiluodon ydinvoimalaitoksen 1.
ja 2. yksikén nettosdhkdtehot ovat 890 me-
gawattia. Uuden Olkiluoto 3:n teho on 1600
megawattia.

"Sité ei moni ymmarrdkaan, kuinka valtavan
sahkdmaaran iso tuulipuisto tuottaa, kun se on
valmis. Kyll& siind muutama kotitalous saa kat-
soa telkkaria — ainakin tuulisella saalla”, nau-
raa Niemela.

Ei katteettomia lupauksia

Meltexin Halmetojan ja WINFRAN Niemelan yh-
teistyd on kestényt yli 10 vuotta.

"Kylld tdmé on pitk&aikaisimpia ja tarkeim-
pia asiakkaita itselle. Olen ollut 15 vuotta
Meltexilla, ja melkein koko matka ollaan tehty
yhteisty6td”, Halmetoja sanoo.

"Tama firma perustettiin vuonna 2012, mut-
ta ennen sita olin kotona isa-Pentilld toissa.
Silloin jo ruvettiin tekemaén kauppaa Meltexin
kanssa”, muistelee puolestaan Niemela.

Ja kun ihmiset ovat tuttuja toisilleen, on
kanssakayminenkin helppoa.

"Oppii vahén, ettd minkalaiset on rutii-
nit. Aikataulu on yleensa aika hektinen, mut-
ta Meltex osaa mukautua asiakkaan rytmiin”,
Niemela kehuu.

"Tavara tulee niin kuin pitda ja laatu on
kohdillaan. Liséksi kaikki on kotimaista tuo-
tantoa, suodatinkangaskin ainoana koko
Skandinaviassa.”

Meltex ja WINFRA ovat my&s kokeneet yh-
dessé melko valtavan kasvun. Urakat ovat ni-
mittdin viimeisind vuosina kasvaneet todella
suuriksi.

"Nyt on viimeisen vuoden aikana mennyt
100 rekallista tavaraa WINFRAlle ja se on pal-
jon kylla. Lahiaikoina on ollut todella isoja ty6-
maita. Siind se omakin ammattitaito karttuu ja
kehittyy”, sanoo Halmetoja.

"Toki téssé on jo aika paljon vuosia takana
ja pikkuhiljaa on menty eteenpain.”

Ensiarvoisen térke&a yhteisty®ssa on tietysti
luottamus. Pitkda kumppanuutta on edesaut-
tanut se, ettei anneta katteettomia lupauksia.

"Jos kysyy jotakin asiaa, niin aina saa re-
hellisen vastauksen, ettd onnistuuko. Ja kun
ajatellaan toimituksia, niin meidan mielestam-
me kaiken pitaa toimia. Jos tavara on sitd mita
sen pitda olla ja tulee oikeaan aikaan oikeaan
paikkaan, niin voisi sanoa, ettei se paremmin
voi toimiakaan”, Niemela kehuu.

”"Se on mukava kuulla”, kiittd3 ja paattaa
Halmetoja. &
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Maailman pohjoisin suodatinkangastehdas
sijaitsee Jyvaskylassa

Vaativiin arktisiin olosuhteisiin soveltuvat
maanrakennuskankaat nyt suoraan
kotimaiselta valmistajalta.
Meltex maanrakennuskankaat on valmistettu meltex.fi
kayttaen uusiutuvaa hiilineutraalia sahkoéa.
Kotimaisella tuotannolla saamme
pienennettya my6s tuotteen logistiikasta

aiheutuvaa hiilijalanjalkea yli 60%.

b MELTEX [ &

Kotimaahan kotimaista




Meltex T

Kaikki kdy, paitsi liian pienet kengat ja tilat

Turlmun suunnlttellla
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asvua on tullut oikeastaan
joka vuosi. Kun viimeksi teh-
tiin Muovitietoiseen juttua Turun
Meltexista, taisi meité olla ehka vii-
si. Nyt t48ll4 on 18 henked t6issa”,
muistelee yksikon paallikké Heikki Hiltunen.

"Tulevaisuudessakin on kasvutavoitteita kui-
tenkin aika paljon. Eik& se ndista tiloista valitet-
tavasti enda onnistu.”

Uudelle tontille on sunniteltu samat toiminnot
kuin nykyisissakin on, eli myynti ja tuotanto.
ltse asiassa ensimmainen Meltexin konseptin
mukainen myyméalan ja kaivotuotannon yhdis-
telma oli juuri Turussa.

Turun uusiin toimitiloihin on suunniteltu rei-
lusti lisaa tilaa.

"Hallin pohjapinta-alaa on suunnitelmissa
noin 1000 neliétd enemman kuin nykyisessa”,
avaa Hiltunen.

Koska tontti on suuri, lisééntyy pihatila tietys-
ti myds. Tama tuo luonnollisesti helpotusta put-
kien ja kaivojen varastointiin tulevaisuudessa.

Meltex Turun toiveissa olisi padstd muut-
tamaan ohikulkutien toiselle puolelle vuo-
den 2025 aikana. Paljon riippuu tietysti
lupaprosessista.

"Sen verran taytyy rakennuspalveluita kehua,
etté ké&sittelyajat on pienentyneet ja ollaan saa-
tu ajat mm. ennakkoneuvotteluihin todella hy-
vin. Mutta sellainen aikajana ollaan piirretty,
rakentaminen kun kesta& karkeasti sellaiset
10-11 kuukautta”, Hiltunen kertoo.

Kenellad korkein pyloni?

Aiempien vuosien Muovitietoisissa on esitel-
ty mm. Tampereen ja Kempeleen uutuuttaan
hohtavia toimipisteitd. Moderneista ja naytta-
van nékoisista yksikdista on otettu inspiraatiota
myds Turun uuteen toimipisteeseen.

"Meille tulee samalla sapluunalla. Ollaan aika
paljon hyddynnetty Kempeleen myymalasts, ja
julkisivusta on tulossa oikeastaan ihan saman-
lainen kuin Tampereella”, sanoo Hiltunen.

Mites se mainostolppa sitten? Tampereella
ja Kempeleella kun on ollut pieni leikkimielinen
miekkailu siitd, kenelld on korkein pyloni.

"Mun mielesté meille tulee samanlainen kuin
Kempeleen pojilla. Nayttévyytté ja nékyvyytta
haetaan tietenkin, kun ollaan tassé ohikulkutiel-
1a niin framilla kuin olla ja voi”, Hiltunen kertoo.

"En ole varma paljonko autoja tuosta menee
ohi, mutta varmaan ainakin 20 000 paivassa.
Joten onhan siind valtava nékyvyys ja se on
Meltexille ihan tietoinen linjaus, ettd tehd&an
yksikét nékyville paikoille.”

Myds aurinkopaneelit ovat Hiltusen mukaan
Turun uuden yksikdn suunnittelupdydalla.

"Vahintéankin optiona on, etté saataisiin tuo-
tua paneelit katolle.”

Valikoima, saatavuus ja logistiikka

Asiakkaiden nékdkulmasta tarkeé pointti Turun
toimipisteen muutossa on kuitenkin se, etta
periaatteessa mikdan ei muutu. Olosuhteet
vain kehittyvat.

"Vaihdetaan vain tuohon tien toiselle puolel-
le. Siihen on ihan yhta helppo tulla kuin t&han-
kin, sehan on ollut valtti meilla. Alyttdman hyva
sijainti ja ihan samalla tavalla padsee kahdesta
suunnasta tulemaan”, sanoo Hiltunen.

"Pitk&lla t&htaimelld saadaan kuitenkin suu-
rempien tilojen ja kuvioiden my&té asiakkaille
myds parempi valikoima, saatavuus ja tehok-
kaampi logistiikka.”

Meltex on toiminut Turussa kohta jo 10 vuot-
ta, ja alueelle on saatu hyvé jalansija. Myds tu-
levaisuus ndyttaa valoisalta, vaikka rakenta-
misessa onkin kirjoitushetkelld hieman heikko
suhdanne.

"Aika nayttad, mutta uskon, ettd meidan
konsepti toimii kylla. ltse kun valmistetaan ja
itse myydéan, niin kylla se toimii tulevaisuudes-
sakin”, Heikki Hiltunen uskoo.

10-vuatisbileitd ja uusia toimitiloja odotel-
lessa siis, jABmme seuraamaan tilannetta. &

“mihin vusi Terom Welfex
tulevaisuudessa - nousee.




Naapuri kolkutti kotiovelle
Meltex-kuulumiset Ruotsista

Meltex on tehnyt yhteistydtd Ruotsin suuntaan jo yli 10 vuotta.

Yhteistyokumppanina ja asiakkaana on toiminut infra-alan tukkuri, Terana.

Vuonna 2021 tehtiin kuitenkin yrityskauppa, jossa Meltex osti Terana-konsernin. Konserniin

kuuluvat Teranan lisaksi kaksi sen tytdaryhtiota, Ostpipe AB sekd Terana Syd.

Jag heter Boe, Mens Boe

1] iemmin yhteisty® meni p&asaantoi-
sesti niin, ettd Suomesta meni tava-

raa Ruotsiin. Pikkuisen toki ostettiin
heidan kauttaan tavaraa myds tédnne. Mutta
tuttuja heidén kanssaan ollaan oltu jo yli 10
vuotta”, kertoo Meltexin kehitysjohtaja Jens
Boe.

“Se on se tausta. Sitten alettiin keskustel-
la, ettd pitéisik® tehdd enemménkin yhteis-
ty6ta. Ja aika luonnollista kautta paadyt-
tiin t&han lopputulokseen, jossa Meltex osti
Terana-konsernin.”

Mutta mit& Meltex siis kdytanndssa tekee
Ruotsissa?

"Terana on tukkuri ja maahantuoja seka
vastaa myynnisté jélleenmyyjille. Ja sitten
ndma tytaryhtiét vastaavat meidan myyma-
|6itd”, Boe avaa.

Ostpipellda on kaksi myymalaa,
Norrkdpingissd ja Linkdpingissé. Terana
Sydilla puolestaan on myymala Halmstadissa
Etela-Ruotsissa.

”Ne muodostavat keskenaén sellaisen ko-
konaisuuden, jossa on keskusvarasto ja kol-
me myymalaa. Eli tavallaan se on aika sa-
mankaltaista toimintaa mitd Meltexilla on
Suomessakin”, sanoo Boe.

Myds tuotteet ovat Ruotsissa melko sa-
manlaisia kuin kotimaankin kamaralla.
Tilanteessa itsessadén on myos paljon samaa
kuin aikanaan Suomessakin.

"Jos miettii Meltexin historiaa, niin se on
jonkin sortin aikamatka. Oltiin Suomessa va-
han samassa suuruusluokassa reilut 15 vuot-
ta sitten”, Boe muistelee.

”No silloin Meltexillé oli jo omaa valmistus-
ta, mutta oli keskusvarasto, muutama myy-
mald ja samankaltainen asiakaskunta.”

Meltex-palapelin palaset kasassa

Matka alustavista keskusteluista liiketoimin-
takauppaan meni melko nopeasti, mutta
Meltexilla ollaan katsottu silla silmalla” Ruotsia
jo ennen vuotta 2021.

"Tilaisuus tuli aika mukavasti kotiovelle kol-
kuttamaan. Tama yritysosto antoi meille tietyn-
laisen ndyteikkunan, josta p&&staén vahén kat-
somaan sitéd Ruotsin markkinaa”, kertoo Boe.

”Ja nyt me ollaan véhén viisaampia. Ei var-
maan viisaita vielakaan, mutta vahan viisaam-
pia”, Boe nauraa.

Vanhaa kunnon Ostos-TV:t4 mukaillen: Eika
siina vield kaikki! Vuoden 2023 kevaalla tehtiin
uusi yrityskauppa, kun Ruotsin toiminta laajen-
tui vield yhdella yritykselld, nimeltaan Lillskalsta
CPI AB.

"Jos ajatellaan Meltexin silmin, niin se on
tavallaan myymala siella Tukholman lahella. Eli
nyt jos mietitddn toimintoja, niin meillé on sitten
Ruotsissa kaiken kaikkiaan nelja myymalaa ja
keskusvarasto”, ynnéilee Boe.

Palapelin palasista puuttuu siis enaa val-
mistus, joka sekin on, alkuun pienimuo-
toisena, kaynnistymdssa Ruotsin-maalla
lahitulevaisuudessa.

"Kaytédnndssa tdma kuitenkin tarkoittaa sita,
ettd meilld alkaa olla kaikki Meltex-konseptin
palaset kasassa; eli oma tuotanto, oma maa-
hantuonti ja oma jakeluverkosto. Vaikka ne ei-
vét vield saman logon alla toimikaan.”

Meltex on siis joka tapauksessa kovasti vie-
massa tatd Suomessa jo hyvéksi havaittua,
uniikkia konseptiaan my®s Ruotsiin.

”Ja sitten kerrankin voidaan opettaa vield
ruotsalaisillekin jotain”, hymyilee Boe.



Grannen knackade pa dorren
Nyheter fran Meltex i Sverige

Meltex har samarbetat med den svenska marknaden i over 10 ar. Terana,

leverantor inom infrastruktur, har agerat partner och kund.

Under 2021 forvdarvades dock Terana-koncernen av Meltex. Utover Terana

ingar tva dotterbolag, Ostpipe AB och Terana Syd, i koncernen.

leverera gods fran Finland till Sverige. En
mindre mangd varor kdptes ocksa in till
Finland. Vi har redan k&nt varandra i 6ver 10
ar", berattar Meltex utvecklingschef Jens Boe.

"Det ar var bakgrund. Vi bérjade sd sma-
ningom diskutera ett ndrmare samarbete. Det
kandes naturligt att komma fram till slutsatsen
att Meltex forvérvar Terana-koncernen."

Vad &r det Meltex egentligen gor i Sverige?

"Terana fungerar som grossist och importér
och ansvarar for forsaljningen till aterforséljar-
na. Dotterbolagen har hand om vara butiker",
férklarar Boe.

Ostpipe har tv& butiker, i Norrkdping och
Linkdping. Terana Syd har daremot en butik i
Halmstad i sédra Sverige.

"De bildar en helhet bestdende av ett cent-
rallager och tre butiker. P4 satt och vis &r det
ganska likt det upplagg Meltex har i Finland,
menar Boe.

Produkterna i Sverige &r ocksé ratt lika de pa
hemmamarknaden. Situationen i sig &r ocksa
ratt lik det tidigare 1&get i Finland.

"Meltex historia kan ses som en form av tid-
sresa. Vi befann oss i ungefér samma storleks-
klass i Finland for cirka 15 &r sedan", minns
Boe.

"Da hade Meltex redan egen tillverkning,
men det fanns ett centrallager, nagra butiker
och en liknande kundbas.”

il T idigare gick samarbetet framst ut pa att

Meltex pusselbitar foll pa plats

Resan fran de prelimindra diskussionerna till
férvarvet av verksamheten gick ratt snabbt,
men Meltex hade haft 6gonen pa Sverige re-
dan fore ar 2021.

"Mojligheten knackade s att saga pa dor-
ren. Forvérvet gav oss ett slags fénster mot
den svenska marknaden”, beréattar Boe.

"Idag ar vi lite smartare. Férmodligen inte
kloka, men lite klokare", skrattar Boe.

For att citera gamla goda Shopping-TV: Men
det &r inte allt! Varen 2023 gjordes ett till for-
varv da verksamheten i Sverige utékades med
ytterligare ett bolag vid namnet Lillskalsta CPI
AB.

"Ser du det ur Meltex synvinkel, ar det p&
sétt och vis en butik i ndrheten av Stockholm.
Vi har nu totalt fyra butiker och ett centrallager
i Sverige, summerar Boe.

Det enda som fortfarande saknas i pusslet
ar produktionen, som dven den, om &n i bor-
jan &r smaskalig, inom en snar framtid pabor-
jas i Sverige.

- | praktiken innebér det att Meltex-
konceptets delar borjar falla p&
plats; det vill sdga var egna
produktion, var egna import
och vart eget distributions-
nat. Aven om de inte
annu fungerar under
samma logotyp."

Meltex lanserar i alla
fall i Sverige detta
unika koncept, som
redan har visat sig
vara vélfungerande i
Finland.

"For en gangs skull
ar det vi som l&r svens-
karna nagot”, ler Boe. (9




Muoietoit
ESITTAYTYVAT

Meltexin henkilokunta on sekoitus
nuorta voimaa sekd pitkdan linjan

ihmisten kokemusta. Muovitietoiset
esittdytyvat -palstalla tutustutaan
tarkemmin itse tekijéihin.

Jere Loytdinen

Tuotehallinta-asiantuntija

uinka paadyit alalle ja Meltexille?
Minun Meltex-urani ja alalle paatymi-
nen alkoivat samaan aikaan alkuvuo-
desta 2022. Olin aiemmin ollut tdissa
tukkukaupassa tuotehallinnan parissa, mutta
erityisesti infra- ja maanrakennusala/valmistava
teollisuus oli minulle uusi aluevaltaus. Ystavani
oli tdissa Meltexilla tuotetiedonhallinnan parissa,
ja hénen lopettaessaan sain vinkin avautuneesta
tehtévéstd, jota pééatin hakea. Olin tuolloin myés
opintojeni loppusuoralla, ja sain samalla tehda
pro gradu -tutkielmani Meltexille.

Mita tyosi pitaa sisallaan?

Tyoni pitdd sisalladn tuotteiden hallitsemisen
eri jarjestelmissa koko tuotteen elinkaaren ajan,
aina tuotteen perustamisesta sen tuotetietojen

rikastamiseen ja valikoimasta poistamiseen asti.
Vastaan myds MX-tuotteiden nékyvyydesta eri
tuotetietopankeissa seka hallinnoin siséisia re-
kistereitd/tietopankkeja ja esimerkiksi Sales Tool
-julkaisutydkalua. Taman liséksi olen mukana
Meltexin digitiimissa, jossa kehitetdéan yrityk-
sen |T-infrastruktuuria.

Mika on tyossa parasta?

Ty6ssé parasta on sen vaihtelevuus ja erilaiset
kehitysprojektit. Padsen usein haastamaan it-
sedni ja kasvattamaan omia tietojani ja taitoja-
ni. Tydyhteisdssa puhalletaan yhteen hiileen ja
aina pystyy kysymaén apua tai neuvoja.

Mita odotat Meltexin tulevaisuudelta?
Tasaista kasvua ja jarkevaa kehitystyota.
Maailmantilanne on ollut viime vuosina mel-
koisessa myllerryksessa, mutta siitd huolimat-
ta Meltex on mennyt eteenpéin ja mukautunut
hyvin muuttuneeseen markkinaan. T&ta odo-
tan myds tulevaisuudelta.

Timo Riiheld
Myymalapaallikk

Kuinka paadyit alal-
le ja Meltexille?
Oikeastaan aika sat-
tuman kautta. Vuonna
2011 oli tydénhaku
edessd, ja silmiin osui
Meltexin Tuusulan pisteen
noutomyyjan pesti, joka vaikut-

ti mielenkiintoiselta ja oli sijainnillisesti loistava.
Mitédén aiempaa kokemusta ei alasta ollut poh-
jilla. Noutomyynnisté sitten on vuosien saatos-
sa siirrytty laskutuksen ja yritysmyynnin kautta
Tuusulan myymalapaéllikoksi vuonna 2019.

Mita tyési pitaa sisallaan?

Kaikkea laidasta laitaan. Paallimmaisind myyntiin
ja henkildstoon liittyvét asiat, mutta liséksi kaikki
kiinteistdn asioista aina kuormien purkuun.

Mika on tyossa parasta?

Ehdottomasti monipuolisuus. Kaikkea kun
paasee tekemaan, niin pysyy mieli virkedna
ja samalla osaa ymmartda paremmin jokaista
tydvaihetta, mika mielestani on &arimmaisen
tarkeda esihenkildtydssa. Liséksi tydyhteisd
on mahtava.

Mitd odotat Meltexin tulevaisuudelta?
Haasteellisesta maailmantilanteesta huoli-
matta uskoa omaan tekemiseen, ja sitd kaut-
ta kasvun jatkumista.



Amanda Kanto

Controller

Kuinka paadyit alalle ja
Meltexille?
Muoviteollisuus ei
ollut minulle ennes-
taan tuttu toimiala,
mutta mulla oli sel-
kea visio, etta val-
mistuttuani yliopis-
tosta haluan paésta
tydskentelemé&én teollisuu-
den parissa. Kevaalla 2022 sil-
maéni osuikin tydpaikkailmoitus, jossa Meltex
haki controlleria Helsinkiin. Lahdin kokeilemaan
onneani, asiat loksahtivat paikoilleen ja sain pai-
kan. Vaikka olenkin melko tuoretta saapumiserada
ja vasta vuosi Meltex-uraa takana, koen paés-
seeni kehittdmaan talouden prosesseja heti en-
simmaisista hetkisténi |&htien.

Mita ty0si pitda sisdllaan?

Tyoni voidaan jakaa rutiininomaisiin asiakaspal-
velutehtaviin seka raportointien laadintaan ja
kehittdmiseen. Paivittaiset tyot liikkuvat luoton-
hallinnan, maksuliikenteen sek& osto- ja myynti-
laskujen kasittelyn ympérilld. Vastuulleni kuuluu
raportoinnin puolelta laaja kirjo kustannusraport-
teja, mittaristoja ja laskelmia, joita teen yhdessé
yhtidmme eri sidosryhmien kanssa. Tarkoitukseni
on tarjota talouden lukuja kaikille meltexlaisille,
jotka niita tarvitsevat.

Mika on tydssa parasta?

Ty6dssani parasta on tehtévien monipuolisuus
ja yhdessa tekeminen. Tyoni ei rajoitu yksipuo-
lisesti vain johonkin tiettyyn osa-alueeseen,
vaan minun on mahdollista kehittda ja muo-
kata omaa rooliani osaamisen ja tiedon karttu-
essa. Vaikka mielenkiintoni on pa&osin lukujen
pyorittelyssa, niin kaikista innostavinta on teh-
d3 asioita yhteistydssad muiden meltexléisten
kanssa. Yhteistydn kautta olen saanut mah-
dollisuuden nahda liiketoimintaamme lukujen
lisdksi my0s erilaisista ndkdkulmista. Meilld on
taalla paljon ihania tyyppej4, joiden kanssa on
ilo tehda toita.

Mita odotat Meltexin tulevaisuudelta?
Odotan tulevaisuudelta vakaata kas-
vua, mielenkiintoisia uramahdollisuuksia ja
kehityspolkuja!

Pertti Hotakainen
Yritysmyyjd

Kuinka paadyit alalle ja Meltexille?
Aloitin paineputkien ja kaivo-
jen myynnin toukokuussa 1984
Vaasassa Polyputki Oy -nimisessé
myynti- ja markkinointiyhtiéssa, sil-
loisen Wiik & Hglund -tehtaan tiloissa.
Siihen aikaan ei tunnettu sanaa kartelli,
ja Polyputki myi "kaikkien” Suomen silloisten
alan yritysten valmistamia paineputkia. Wiik &
Hoéglund oli yksi niista tehtaista ja siitd tuli sit-
ten KWH Pipe Oy (myytiin Uponor Oy:lle 2021),
jossa tydskentelin vuoteen 2009 saakka. Vuoden
2010 alusta aloitin IPS Muovilla.

Mita ty0si pitda sisdllaan?

Olen yritysmyyjénd Suutarilan toimipisteessa.
Nimitys ”inframyynti” olisi ehk& sopivin sana
kuvaamaan tehtavakuvaani. Tehtavakenttd pai-
nottuu omien asiakkaiden hankintojen mukaan
enemmankin rakennusten ulkopuolisiin tuot-
teisiin. Putket, kaivot, viivytykset, pumppaa-
mot, erottimet ym. Tehtdvankuvana on hyvien
asiakassuhteiden ylldpito, puhelimitse ja ta-
paamisilla. Liséksi tarjousten tekoa asemaku-
vista, tarjousten seurantaa, kaupantekoa ja sit-
ten se tarkein ty0 vasta alkaa, eli asiakkuuden
“hoitaminen”. Se tarkoittaa, etté tuotteet ovat
luvattuna aikana ja sovitun mukaisina maériné
tydmaalla. Minun tulee olla myds asiakkaan ta-
voitettavissa projektin edetessa.

Mika on tydssa parasta?

Monipuolinen tehtdvankuva. Saa tehda oi-
keasti kauppaa, ja ratkoa asiakkaiden kanssa
heidan pulmiaan. Ja muistakaa, hyvin hoidettu
reklamaatio on lupaus seuraavasta kaupasta!
Elakeika jo tuli ja meni, mutta en tunne todella-
kaan itseani eldkeldiseksi. Viihdyn, koska meil-
18 on Suutarilassa aivan fantastinen ja innokas
porukka. Koko talossa on positiivinen ja osaa-
va henkildstd seka itselld mielekés tydnkuva.

Mita odotat Meltexin tulevaisuudelta?
Mielestani tdnd vuonna Meltex parjannyt hie-
nosti koko markkinatilanteeseen n&ahden.
Viime vuosina on tehty oikeita investointeja tu-
levaisuutta ajatellen, ja nyt on aika laittaa or-
kesteria kuntoon, kun alkaa taas kunnon rahi-
nd. Meltexilla on jo hyva valikoima tuotteita, ja
olemme kiinnostava yhteistybkumppani myos
monelle tavarantoimittajalle. &
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